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« ON EST 
TELLEMENT
HEUREUX ! »

#NPR
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Mon épouse et moi avons commencé notre vie de jeunes mariés 
en étant très limités financièrement. Il nous est arrivé, alors que 
nous habitions dans un quartier HLM, de devoir chercher des 
centimes dans tout l’appartement, dans nos fonds de poche et dans 
la voiture afin de trouver de quoi rassembler 37 centimes d’euros, 
ce qui correspondait au montant d’une demie baguette dans la 
boulangerie à côté de chez nous. Nous avions déjà notre premier 
enfant et même si nous n’étions pas malheureux, nous savions que 
cette vie-là était compliquée. Bien sûr, nous aurions pu demander 
de l’aide à nos parents qui ne nous auraient jamais refusé de nous 
nourrir, mais nous préférions nous débrouiller et ils n’ont d’ailleurs 
jusqu’à ce livre, jamais connu cette histoire. Un jour alors que 
nous n’avions rien, un chèque de 75 euros nous avait été fait mais 
malencontreusement, mon épouse l’avait jeté à la poubelle.  Elle 
dû se rendre au local où toutes les ordures de l’immeuble étaient 
rassemblées pour aller chercher notre sac poubelle, fouiller dans 
le sac et enfin retrouver le chèque qui allait nous permettre de faire 
des courses. 75 euros pour nous à ce moment-là, c’était comme 
une semaine de salaire. 

Nous n’étions pas du genre à nous plaindre mais nous n’avions pas 
non plus la perspective de la réussite que nous avons aujourd’hui. 
Notre système de pensée nous tenait captifs de cette précarité.  
Nous avons tout au long de notre parcours commis beaucoup 
d’erreurs à plusieurs points de vue, nous avons parfois aussi été 
insensés au regard de notre destinée, et d’autres fois, gravement 
attaqués par l’ennemi de nos vies.  

Mais ce que je peux dire après tout le chemin parcouru, et 
considérant les peines à travers lesquelles nous sommes passés, 
c’est qu’il n’est jamais trop tard pour se repentir, pour apprendre 
et pour changer. Nous avons accueilli la grâce de Dieu pour être 
transformés et nous sommes aujourd’hui prospères et tellement 



différents. C’est aussi ce parcours qui est pour nous l’évidence que 
c’est possible de guérir et de vivre heureux.

Ne perdez pas courage si votre présent n’est qu’un résultat 
chaotique, nous sommes passés par là et nous nous en sommes 
sortis. Ne pensez pas que demain sera aussi sombre qu’aujourd’hui 
car demain sera beau, rempli de lumière, plein d’espoir avec de 
magnifiques perspectives de succès. Levez-vous maintenant, levez 
vos mains bien haut, levez la tête et dites ceci à voix haute autant 
de fois qu’il le faut : Je suis NÉ(E) POUR RÉUSSIR ! 

La réussite. Qu’est-ce que ça veut dire pour vous ? Quand peut-
on dire qu’une personne réussit ? Qu’est-ce que cela crée quand 
vous entendez ce mot ? De l’enthousiasme parce que vous voulez 
l’embrasser ou de l’angoisse car cela vous renvoie à votre réalité ? 
Peut-on désirer réussir dans la vie et existe-t-il une recette pour y 
arriver ? Est-ce trop tard pour vous ? Peut-on vraiment choisir de 
réussir ?

C’est indéniable, tout le monde veut réussir. Qu’on en parle ou 
qu’on évite le sujet, qu’on célèbre ceux qui réussissent ou qu’on 
les critique comme si on ne cherchait pas soi-même à réussir dans 
un domaine… L’enfant veut réussir à marcher, le petit garçon 
veut réussir à marquer un but, la jeune maman veut réussir à 
s’asseoir une minute, le couple veut réussir à sauver son mariage, 
le vieillard veut réussir à ne pas souffrir dans son corps, le sans-
abri veut réussir à se chauffer, le médecin veut réussir à soigner 
son patient, le président veut réussir à trouver le sommeil… Bref, 
tout le monde a des combats différents, des besoins différents et 
des ambitions différentes, mais tous se rejoignent sur un point, ils 
veulent réussir. 



Il y a quelque temps, j’ai reçu une profonde conviction, que j’ai 
accueillie comme vocation, d’investir du temps en prière, d’investir 
mes finances, de faire des études approfondies, de rassembler mes 
expériences les plus parlantes et de mettre tout en œuvre pour 
vous prouver en quelques pages, que vous êtes né(e) pour réussir ! 
Mon désir, c’est que vous puissiez savourer la vie plutôt que de 
la subir. Il y a tellement plus que de se laisser emporter dans un 
schéma hasardeux, expérimenter un parcours pénible et finir sa 
course déçu, le cœur plein de remords de n’avoir jamais exprimé 
la meilleure version de soi-même. 

Faites-vous une faveur en prenant le temps d’analyser et 
d’accueillir les quelques clés et témoignages que je vous partage 
dans ce livre. La seule chose que vous risquez, c’est d’être 
encouragé à vivre une meilleure vie, et pourquoi pas, devenir 
à votre tour une source d’encouragement autour de vous.  
Vous êtes né(e) pour réussir !

#NPR



«JE FERAI DE TOI 
UNE GRANDE 

NATION, ET JE 
TE BÉNIRAI; JE 
RENDRAI TON 
NOM GRAND, 
ET TU SERAS 

UNE SOURCE DE 
BÉNÉDICTION. »

GENÈSE 12:2
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Jérémie 29:11 « Car je connais les projets que j’ai formés sur 
vous, dit l’Éternel, projets de paix et non de malheur, afin de 
vous donner un avenir et de l’espérance. »

Personne n’a été créé pour l’échec. Ce n’est pas parce que les gens 
vivent des échecs qu’ils ont été créés pour cela. Le concepteur de la 
voiture qu’on retrouve en pièces dans le fossé ne l’avait pas créée 
dans ce but. Si tragiques et malheureuses que soient les histoires 
que les hommes peuvent vivre en tant que victimes ou en tant que 
fautifs, aucun de ces scénarios n’était conçu dans le cœur de celui 
qui nous a créés, à savoir Dieu. Au contraire, le verset que nous 
avons lu plus haut certifie ses intentions à notre égard. Ses projets 
ne sont que paix, avenir et espérance.  

Imaginez que vous invitiez des amis à dîner et que quelqu’un de 
mal intentionné gâche la fête. Seriez-vous la personne à blâmer 
pour le mauvais déroulement de la célébration ? Imaginez que 
vous ayez tout prévu pour l’épanouissement de vos enfants mais 
que ceux-ci décident de ne pas tenir compte de la sécurité, du 
bonheur, des conseils que vous voudriez leur offrir. Plusieurs ont 
déjà préparé avec soin des repas pour leur famille ou des amis 
sans que personne ne se présente. De même, Dieu n’a jamais eu 
l’intention de nous faire vivre des situations de détresse, des pièges 
ou du jugement, mais son cœur a toujours été le même, nous aimer 
comme les enfants qu’il chérit et nous accompagner sur le chemin 
de la réussite.

01#PRÉDESTINÉ
À LA RÉUSSITE
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Peut-être avez-vous toujours vu Dieu comme celui qui ne cherche 
qu’à examiner vos fautes. Peut-être l’imaginez-vous en train de 
noter toutes vos performances religieuses, vos actes de bonté,  
vos péchés ou vos addictions ? Mais ce que la Bible nous dévoile 
véritablement, c’est qu’il est pour chaque être humain, le meilleur 
coach de vie qui n’ait jamais existé. Il détient les clés de la réussite 
pour tous les couloirs et les saisons de nos destinées. En fait, 
comme il n’échoue jamais et que rien ne lui échappe, il a non 
seulement la capacité de nous faire réussir mais il en a surtout le 
désir.  

Prenez le temps d’y penser un instant en gardant cette perspective 
que Dieu veut faire partie de votre équipe. Et si vous le laissiez 
entrer dans l’équation de votre destinée ? Finalement, ne serait-
ce pas accueillir le facteur ultime qui rend obsolète le mot 
« impossible » ?

Pour certains d’entre vous qui lisez cet ouvrage mais qui n’êtes 
pas forcément des lecteurs de la Bible, je vous partage ci-après 
quelques versets qui expriment le cœur de Dieu concernant son 
désir de nous faire réussir : 

Psaumes 108:14 « Avec Dieu, nous ferons des exploits…»

Philippiens 4:13 (NBS) « Je peux tout en celui qui me rend 
puissant. »

Psaumes 68:29 « Ton Dieu ordonne que tu sois puissant; 
Affermis, ô Dieu, ce que tu as fait pour nous !»
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LA RÉUSSITE DANS LA BIBLE

Savez-vous que les termes succès, réussir ou encore prospérer 
apparaissent tout au long de la Bible ? Voici entre autres ce qu’on 
peut y lire :

Le succès vient de Dieu :

Néhémie 2:20 « Et je leur fis cette réponse: Le Dieu des cieux 
nous donnera le succès. Nous, ses serviteurs, nous nous 
lèverons et nous bâtirons… » 

Le succès est l’empreinte de Dieu sur la vie d’une personne :

Genèse 39:2-6 S21 : « L’Eternel fut avec Joseph et la réussite 
l’accompagna. Il habitait dans la maison de son maître égyptien.  
Son maître vit que l’Eternel était avec lui et que tout ce qu’il 
entreprenait, l’Eternel le faisait réussir entre ses mains, et 
Joseph trouva grâce aux yeux de son maître : il l’employa à son 
service, l’établit responsable de sa maison et lui confia tous ses 
biens. Dès que Potiphar l’eut établi responsable de sa maison 
et de tous ses biens, l’Eternel bénit la maison de cet Egyptien à 
cause de Joseph, et la bénédiction de l’Eternel reposa sur tous 
ses biens, que ce soit à la maison ou aux champs. Il abandonna 
tous ses biens entre les mains de Joseph et il ne prenait 
connaissance de rien avec lui, sauf de sa propre nourriture. Or, 
Joseph était beau à tout point de vue. »

Le succès est le fruit de la sagesse divine :

Proverbes 8:14 « Le conseil et le succès m’appartiennent; Je 
suis l’intelligence, la force est à moi. » 



1 .  P R É D E S T I N É  À  L A  R É U S S I T E

20

Le succès est un résultat de l’obéissance aux instructions de 
Dieu :

Josué 1:8 « Que ce livre de la loi ne s’éloigne point de ta 
bouche; médite-le jour et nuit, pour agir fidèlement selon tout 
ce qui y est écrit; car c’est alors que tu auras du succès dans 
tes entreprises, c’est alors que tu réussiras. »

Le succès est le produit de La Bénédiction :

Deutéronome 28:1 à 14 « Si tu obéis à la voix de l’Éternel, 
ton Dieu, en observant et en mettant en pratique tous ses 
commandements que je te prescris aujourd’hui, l’Éternel, ton 
Dieu, te donnera la supériorité sur toutes les nations de la terre. 
Voici toutes les bénédictions qui se répandront sur toi et qui 
seront ton partage, lorsque tu obéiras à la voix de l’Éternel, 
ton Dieu: Tu seras béni dans la ville, et tu seras béni dans les 
champs. Le fruit de tes entrailles, le fruit de ton sol, le fruit de 
tes troupeaux, les portées de ton gros et de ton menu bétail, 
toutes ces choses seront bénies. Ta corbeille et ta huche seront 
bénies.  Tu seras béni à ton arrivée, et tu seras béni à ton départ.  
L’Éternel te donnera la victoire sur tes ennemis qui s’élèveront 
contre toi; ils sortiront contre toi par un seul chemin, et ils 
s’enfuiront devant toi par sept chemins. L’Éternel ordonnera 
à la bénédiction d’être avec toi dans tes greniers et dans 
toutes tes entreprises. Il te bénira dans le pays que l’Éternel, 
ton Dieu, te donne. Tu seras pour l’Éternel un peuple saint, 
comme il te l’a juré, lorsque tu observeras les commandements 
de l’Éternel, ton Dieu, et que tu marcheras dans ses voies. Tous 
les peuples verront que tu es appelé du nom de l’Éternel, et ils 
te craindront. L’Éternel te comblera de biens, en multipliant le 
fruit de tes entrailles, le fruit de tes troupeaux et le fruit de ton 
sol, dans le pays que l’Éternel a juré à tes pères de te donner.  
L’Éternel t’ouvrira son bon trésor, le ciel, pour envoyer à ton 
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pays la pluie en son temps et pour bénir tout le travail de tes 
mains; tu prêteras à beaucoup de nations, et tu n’emprunteras 
point. L’Éternel fera de toi la tête et non la queue, tu seras 
toujours en haut et tu ne seras jamais en bas, lorsque tu obéiras 
aux commandements de l’Éternel, ton Dieu, que je te prescris 
aujourd’hui, lorsque tu les observeras et les mettras en pratique, 
et que tu ne te détourneras ni à droite ni à gauche de tous les 
commandements que je vous donne aujourd’hui, pour aller 
après d’autres dieux et pour les servir. »

Le succès est la conséquence de la crainte (révérence) de Dieu :

Exode 1:21 « Parce que les sages-femmes avaient eu la crainte 
de Dieu, Dieu fit prospérer leurs maisons. » 

À CONTRARIO, LA BIBLE APPARENTE LE 
MANQUE DE SUCCÈS À LA MALÉDICTION

Deutéronome 28:29 « …et tu tâtonneras en plein midi comme 
l’aveugle dans l’obscurité, tu n’auras point de succès dans tes 
entreprises, et tu seras tous les jours opprimé, dépouillé, et il 
n’y aura personne pour venir à ton secours. »

Je ne suis pas en train de vous dire que vous êtes maudits si vous 
ne vivez pas le succès, mais je vous encourage fortement à changer 
votre mentalité vis-à-vis du succès. Si jusqu’ici vous avez pensé 
que Dieu voulait vous enseigner par les souffrances dans le travail, 
dans votre âme et dans votre corps, il est temps de changer votre 
perspective de celui qui vous aime tant et qui veut votre bonheur 
à tous égards. 

De la Genèse à l’Apocalypse, ceux qui ont honoré les principes 
divins ont connu le succès dans leur destinée, dans leurs entreprises, 
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dans leur mariage, dans leur famille, dans leur santé, dans leur foi 
et dans toutes les sphères imaginables. Ceux qui n’ont pas cru aux 
promesses de Dieu ont cependant vécu des déboires et des échecs, 
non pas parce que Dieu était en colère contre eux, mais parce qu’ils 
se privaient de l’allié le plus puissant de la réussite. 

En effet, même si beaucoup trop l’ignorent ou même refusent 
de l’accepter, Dieu est pour le succès. Il a aidé Sara à vaincre la 
stérilité, Esther à sauver le peuple juif d’un génocide, redonné 
de la dignité à Rahab qui était une ancienne prostituée. Il a fait 
de Joseph, qui avait été trahi par sa propre famille, le premier 
ministre de la plus grande puissance mondiale de l’époque. Il 
a rendu très prospères financièrement Abraham, Isaac, Jacob, 
David, Salomon, Daniel, Néhémie etc. Il a guéri les lépreux, 
redonné une place dans la société à ceux qui mendiaient, qui 
souffraient et qui étaient désespérés. La Bible est un livre qui 
témoigne du succès des hommes et des femmes qui ont marché 
avec Dieu en diverses époques, dans divers environnements, 
rencontrant toutes sortes de défis et tout comme ce fut le cas pour 
ces héros, Dieu veut que notre histoire soit une « success-story » 
et c’est pour cela que nous sommes nous aussi nés pour réussir.



#NPR

N’A ÉTÉ CRÉÉ
POUR L’ÉCHEC. "

" PERSONNE 



Est-ce que je crois vraiment que Dieu a un plan spécifique 
pour moi ? 

Si la réponse est oui, suis-je en mesure de le verbaliser?

Suis-je capable de mettre mon nom à coté des héros de la foi 
que l’on retrouve dans Hébreux 11 ?

Je fais l’exercice de méditer quotidiennement sur au moins un 
verset clé au sujet de la réussite.

ASTUCE

Mettez votre verset en fond d’écran ou imprimez-le pour le mettre 
sur votre réfrigérateur. 
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RÉUSSIR
POUR
#NÉE
POUR
#NÉE

RÉUSSIR

#NEE

Lorsque j’étais plus jeune, et que je songeais à mon avenir, je 
pensais si petit ! Je pensais peut-être avoir un jour une petite 
maison à moi, je me disais ; si je gagne 1500 euros par mois, 
j’aurais réussi ma vie ! J’avais peu d’ambition, peu d’aspiration 
et cela me semblait normal. C’est ce que je connaissais. 
Aujourd’hui, lorsque je regarde le chemin parcouru, je suis 
tellement émerveillée ! Bien sûr il y a eu des défis et des 
périodes plus sombres, mais Dieu s’est montré si fidèle, et il 
m’a tellement surprise !!! Et je sais que ce n’est pas fini… 
Peu importe d’où vous venez, votre vécu et votre âge : Dieu 
a un plan parfait pour vous et ce n’est jamais trop tôt ou trop 
tard pour le découvrir et le mettre en œuvre. Il vous aime 
tellement qu’il s’intéresse à vous; Il vous connaît mieux que 
vous-même ! C’est pour cela que vous pouvez lui demander 
de vous montrer ce qu’Il voit quand Il vous regarde. Quand il 
s’agit de votre vie, prenez le temps de vous poser les bonnes 
questions, sans remettre à demain. Sans cela, vous irez au gré 
des vents et des circonstances, et vous passerez à côté des 
magnifiques projets prévus pour vous ! En tant que femme, 
mère, épouse, ou dirigeante, vous êtes trop importante pour 
minimiser votre destinée.

Proverbe 31:25 « La force et l'honneur, voilà ce qui l’habille. 
Elle rit en pensant à l'avenir. » 

#NÉEPOURRÉUSSIR

#LA PENSÉE 
DE MAGALI
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#LA PUISSANCE 

D'UNE VISION



28

Proverbes 29:18 (Version NBS) « Quand il n’y a pas de 
vision, le peuple est incontrôlable ; heureux celui qui garde 
l’enseignement ! » 

Est-ce important d’avoir une vision ? Nous venons de lire que la 
Bible nous dit que le problème de celui qui n’a pas de vision claire, 
ce n’est pas qu’il se trompe de direction, mais c’est qu’il ne peut 
s’arrêter de faire des choses qui ne serviront pas à son objectif ou 
pire encore, des choses insensées qui mèneront à l’échec.  

Avez-vous déjà commencé quelque chose sans une vision au 
départ  ? Il m’est personnellement arrivé de le faire à plusieurs 
reprises et de me retrouver, soit face à quelque chose que je ne 
pouvais terminer, soit face à un enchaînement d’impasses et 
malgré mon entêtement, j’ai fini par abandonner ou récolter de 
mauvais fruits. 

Nous sommes appelés à écrire la vision si nous voulons réussir tel 
qu’il est écrit dans le verset qui suit. 

Habacuc 2:2 Version KJV « Écris la vision et RENDS-LA 
CLAIRE »

Écrire sur un cahier ce que l’on veut, mettre une image de notre 
objectif sur le réfrigérateur ou comme fond d’écran du téléphone 
et les consulter le plus régulièrement possible est une excellente 
manière de rester attaché à ce que nous voulons, et éviter de devenir 

02#LA PUISSANCE
D’UNE VISION
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2 .  L A  P U I S S A N C E  D ’ U N E  V I S I O N

incontrôlable au long du parcours. En début d’année, j’ai créé sur 
mon téléphone un album photo qui représentait la liste des choses 
que je voulais vivre avant la fin de l’année.  J’ai sélectionné des 
photos qui représentaient des objectifs ciblés et au fur et à mesure 
que j’avançais dans l’année et que je gardais cette vision sous mes 
yeux, j’ai vu rapidement ces objectifs être atteints.

Faites cet exercice dès aujourd’hui ! Établissez une liste d’une à 
cinq choses que vous voudriez vivre cette année ou les prochains 
mois, et écrivez la vision ! Peut-être est-ce de démarrer votre 
entreprise, d’aller à la salle de sport régulièrement, de rembourser 
une dette, ou de visiter quelqu’un. Trouvez une photo du pays que 
vous voulez visiter, prenez la photo de cette nouvelle voiture qui 
vous rendrait service, de ce lit pour bébé même si l’on vous a 
diagnostiqué comme étant stérile. Oui, la puissance d’une vision 
peut défier les lois de l’impossible car elle active la foi qui est une 
force surnaturelle surpassant les limitations. 

En 2008 ma mère qui vivait à La Réunion fut diagnostiquée avec 
un cancer et se retrouva rapidement dans un état de douleurs et de 
faiblesse inouïes au point que la maladie la rendit méconnaissable.  
Nous vivions à l’époque en région parisienne et bien évidemment 
la nouvelle me dévasta. Nous prîmes la décision d’aller vivre à 
la Réunion afin de pouvoir être à ses côtés. Lorsque j’arrivai à 
l’hôpital où elle était prise en charge, ce fut un choc de la voir dans 
un tel état. Quelques jours après mon arrivée, elle fut renvoyée à la 
maison avec toute l’assistance médicale nécessaire.

Cependant, quelque chose se produisit lorsque mon fils de 4 ans 
qui voyageait après moi, arriva sur l’île. Il représentait tout le 
contraire de ce que ma mère pouvait vivre, à savoir la vie, la santé, 
la joie, l’énergie débordante. Il était une autre perspective, une 
nouvelle vision. Là où beaucoup auraient souhaité conserver le 
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calme afin de ne pas ajouter à la fatigue vécue, ma mère désira 
que mon petit Kéziah reste jouer à côté d’elle. Il lui posait des 
questions avec l’insouciance d’un enfant vis-à-vis de la maladie, 
tout en jouant sur son lit. Ceux qui ne vivent pas nos difficultés 
sont parfois un cadeau qui nous détourne de notre état pour aller 
vers le leur. Cette vie intense que manifestait mon petit garçon 
commença à se propager dans le corps de ma mère au point qu’elle 
désira sortir de son lit. Elle avait une nouvelle vision, celle de 
marcher avec son petit-fils. Elle se voyait coûte que coûte le porter 
dans ses bras. Puis, voici qu’ils se promenaient tous les deux, main 
dans la main sur la route bordée de champs de canne, oubliant que 
quelques semaines plus tôt, la morphine occultait son bon sens, le 
cancer ravageait de douleur son corps affaibli, son pronostic vital 
étant engagé.

La Bible nous raconte l’histoire d’une femme qui avait une vision 
précise de ce qu’elle voulait. Elle avait imaginé un scénario dans 
son cœur et la vision était tellement forte qu’elle se mit en marche 
vers son objectif, même si ce scénario qu’elle s’était imaginée était 
complètement surréaliste. 

Marc 5:25-29 « Or, il y avait une femme atteinte d’une perte de 
sang depuis douze ans. Elle avait beaucoup souffert entre les 
mains de plusieurs médecins, elle avait dépensé tout ce qu’elle 
possédait, et elle n’avait éprouvé aucun soulagement, mais 
était allée plutôt en empirant. Ayant entendu parler de Jésus, 
elle vint dans la foule par derrière, et toucha son vêtement. Car 
elle disait: Si je puis seulement toucher ses vêtements, je serai 
guérie. Au même instant la perte de sang s’arrêta, et elle sentit 
dans son corps qu’elle était guérie de son mal. »

Cette histoire devrait tellement nous inspirer à être aussi déterminés 
pour réussir. Cette femme, dans sa pensée, avait formé une 



2 .  L A  P U I S S A N C E  D ’ U N E  V I S I O N

31

stratégie gagnante et elle s’y est tenue coûte que coûte. Elle était 
prête à braver les interdits et ravaler sa fierté mais elle n’était pas 
prête à vivre avec le remords de ne pas avoir saisi cette opportunité 
d’être guérie. Et vous ? Êtes-vous trop fier pour vous présenter à 
cet entretien d’embauche à l’interne ? Avez-vous trop peur de ce 
que diront vos collègues si vous échouez ? Êtes-vous trop peureux 
pour démarrer cette affaire ? Il y a des pas de foi qui nous coûtent 
vraiment, mais le prix ne sera sûrement pas aussi cher que les 
regrets de ne pas avoir tenté. 

Désirer réussir se retrouve parfois simplement dans le fait de vouloir 
vivre un Noël de plus, voyager dans le pays où l’on a toujours rêvé 
d’aller, choisir de porter un petit bonhomme dans ses bras quand 
on nous avait dit que c’était la fin. Êtes-vous rassasié(e) ? Y a t-il 
des choses que vous voudriez faire avant de partir ? Vous pouvez 
encore vous décider maintenant et réussir grâce à la puissance 
d’une vision ! Écrivez-la maintenant !

#
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Je collecte des photos ou des images de ma vision et je fais un 
dossier dans mon téléphone ou sur un cahier. 

- J’écris une légende pour chaque visuel
Exemple : «  Ma maison de rêve »/ « le pays que je veux visiter »

- Je les regarde le plus régulièrement possible.  

Qu’est-ce que je veux absolument avoir réalisé dans une 
semaine ?
Exemple : Ranger mon bureau/ faire le tri dans mes vieux vêtements

Qu’est-ce que je veux absolument avoir réalisé dans 6 mois ?
Exemple : Mettre 1000$/10 000$ sur un compte d’épargne

Qu’est-ce que je veux absolument avoir réalisé dans un an ?
Exemple : Démarrer mon entreprise

Comment je me vois dans 5 ans ? 
Exemple : Libre de toute forme de dette. Capable de faire du sport 
avec mon époux(se)

GUIDE
PRATIQUE
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Faites des listes ! Fixez-vous des objectifs clairs ! Commencez 
par des choses faciles puis augmentez le niveau. Il est 
important de se fixer des objectifs précis, à court, moyen ou 
long terme et s’organiser pour les atteindre, un jour à la fois. 
Si votre vision vous donne le vertige, vous êtes sur la bonne 
voie ! Et si penser 365 jours est trop difficile, commencez par 
penser 24 heures ! En chemin vers votre réalisation d’objectifs, 
veillez à ce que vous avez sous les yeux car c’est capital.
Lorsque je suis montée sur des skis pour la première fois, je 
me souviens de ce précieux conseil de mon mari : « Regarde 
vers là où tu veux que tes skis aillent ». De la même façon nous 
allons là où nous regardons, et nous devenons ce que nous 
connaissons ; pourquoi donc ne pas élever vos standards en 
allant vous inspirer dans des endroits un cran au-dessus de 
ce à quoi vous avez l’habitude ? Visitez un bel hôtel, mangez 
un repas gastronomique dans un beau restaurant, passez 
une journée dans un magnifique spa. C’est un investissement 
qui vaut le coup ! En peu de temps, et sans vous en rendre 
compte, vous aurez atteint ce niveau de vie supérieur et finirez 
par manger les meilleures productions du pays ! 

Esaïe 1:19 (S21) « Si vous voulez bien écouter, vous mangerez 
les meilleurs produits du pays » 

#NÉEPOURRÉUSSIR

#LA PENSÉE 
DE MAGALI
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Job 22:28 : « À tes résolutions répondra le succès; Sur tes 
sentiers brillera la lumière. »

Job 22:28 (version S21) « Tu prendras une décision et tu la 
verras se concrétiser. La lumière brillera sur tes chemins. »

J’ai rencontré tant de personnes qui n’étaient pas satisfaites de 
ce qu’elles vivaient.  Pour certaines d’entre elles, la condition de 
mécontentement, de souffrance ou même de colère durait depuis 
des dizaines d’années. Lorsque je fais face à ces personnes, je 
pense avec toute ma compassion qu’elles ne sont qu’à une décision 
de qualité de vivre heureux sur la terre. J’ai personnellement dû 
prendre des décisions de qualité pour accueillir des changements 
drastiques dans ma vie. Non pas que mes défis furent minimes, bien 
au contraire, j’ai affronté comme beaucoup hélas, des situations 
tragiques. J’ai dû également apprendre à changer mon système de 
pensée dans tellement de domaines et je continue ce travail avec 
intransigeance et détermination.  

Ce serait un leurre de croire que nous démarrons tous avec les 
mêmes avantages naturels. Ceci dit nous démarrons tous avec la 
capacité de réussir. D’ailleurs la réussite ne dépend pas des atouts 
que l’on a au départ mais de ce que l’on se décide de faire en 
chemin. Il se peut que vous ayez à fournir davantage d’efforts dans 
certains couloirs de la vie mais c’est à vous de décider si vous 
allez voir cela soit comme une injustice ou comme une 
opportunité de remporter une victoire ! Dans quel domaine 

03#UNE DÉCISION
DE QUALITÉ
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souhaiteriez-vous réussir ? Quelles sont les décisions que vous 
pourriez prendre aujourd’hui afin de vivre le meilleur de votre 
existence ? Vous avez effectivement droit au bonheur, et si vous le 
décidez, rien ne pourra vous arrêter.

Il n’y a pas d’âge pour vivre le succès. Vous êtes peut-être à la 
retraite et vous vous dîtes que tout ce qui vous concerne n’appartient 
désormais qu’au passé et que la seule chose qui vous reste ce sont 
des souvenirs.

Je me souviens qu’un jour, alors que j’étais enfant, le téléphone de 
la maison sonna et je répondis. La voix au bout de la ligne était celle 
d’un homme qui se présenta comme étant le père de mon père. Je 
savais que mon grand-père avait quitté son domicile familial alors 
que mon père n’avait que 8 ans, et qu’il n’avait plus jamais donné 
de nouvelles. Nous étions une trentaine d’années plus tard et voici 
qu’il resurgissait. Je fis part à mon père de l’appel que j’avais reçu 
et il se demanda même en l’entendant si c’était une plaisanterie 
qu’on lui faisait. Plus tard dans la soirée, mon grand-père rappela 
et pu s’entretenir avec son fils qu’il avait abandonné enfant. Ils 
renouèrent les liens selon ce qui était possible et il vînt même à 
la maison pour rencontrer ses petits-enfants. Réussir, c’est parfois 
faire preuve de courage pour régler une situation qui a causé du 
tort, retrouver quelqu’un ou quelque chose que l’on a laissé à 
l’abandon, réparer ce qui a été brisé; mais dîtes-vous bien que la 
réussite n’a pas de date d’expiration.

Il y a des décisions de qualité qui peuvent changer le cours de 
votre histoire. Mon père avait commencé à fumer à l’âge de quinze 
ans pour ne plus s’arrêter pendant près de vingt-cinq ans. Un trente 
et un décembre, alors que sa consommation de cigarette était très 
forte, à raison de deux paquets par jour, il prit cette décision de 
qualité de fumer la toute dernière cigarette de son existence. Je me 
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souviens l’entendre le déclarer à la famille qui était réunie pour le 
réveillon du jour de l’an et, je me souviens que mon oncle et mon 
cousin qui étaient également des fumeurs, se moquèrent de lui et 
le taquinèrent le pensant incapable de tenir sa parole.  Comme il 
l’avait mentionné, il fuma sa dernière cigarette, jeta le paquet qui 
en contenait encore quelques-unes, et je ne vis plus jamais mon 
père une cigarette à la bouche depuis ce jour. C’était il y a 25 ans. 

Les nouvels ans ont été témoins de ce genre de grandes résolutions 
aux quatre coins du monde et sur des décennies, mais combien ont 
tenu leurs engagements ? Pourtant, une décision de qualité pourrait 
changer drastiquement l’histoire de plusieurs. Je me rappelle avoir 
pris un jour la décision que je ne vivrais plus de galère financière. 
J’ai fait un constat, j’ai décidé que cela devait changer, j’ai 
demandé à Dieu de me donner la sagesse, j’ai écouté des heures 
d’enseignements à ce sujet, et j’ai mis en pratique tout ce que 
j’avais entendu. Pendant cette démarche, j’ai reçu des critiques 
négatives, j’ai été tenté d’abandonner quand je ne voyais pas de 
résultats, puis je me suis concentré sur ma décision de qualité.  
Non seulement j’ai vécu des percées financières extraordinaires, 
mais je ne me suis pas arrêté là, je suis par la suite devenu un 
enseignant expérimenté dans ce domaine afin que beaucoup sortent 
de la précarité pour vivre l’abondance qui est de loin préférable ! 

Si les seules choses que nous sommes capables de faire lorsque 
nous n’aimons pas ce que nous vivons c’est de nous plaindre, de 
quémander de l’aide, d’être en colère contre tout et contre tous, 
d’attendre que la situation change comme par magie, nous nous 
embarquons dans un voyage pénible qui pourrait durer toute une 
vie !
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Il m’est arrivé à plusieurs reprises que des personnes viennent 
me consulter concernant leurs projets de type plan de carrière, 
investissements immobiliers ou bien démarrage d’entreprise.  
L’une des façons les plus efficaces selon moi de les aider est 
premièrement de poser les bonnes questions. Vous me direz que 
c’est simple mais très peu de personnes font ce travail essentiel.  
Combien de personnes ai-je rencontrées, qui, ayant le projet 
d’acheter un bien immobilier, n’avaient même pas commencé à 
constituer une mise de fond. Ou combien de personnes ai-je vu 
espérer vivre confortablement de leur passion sans vraiment en 
connaître l’univers financier. Plusieurs personnes avancent, année 
après année,  avec un rêve qui finit par se transformer en frustration 
ou en désillusion simplement parce qu’elles n’ont jamais pris la 
peine de s’arrêter pour se poser les questions sur la viabilité de leur 
projet ou comment le réaliser concrètement. 

Si l’on donnait un million de colliers d’une valeur d’un dollar 
chacun à dix personnes, peu d’entre elles se retrouveraient avec 
un million de dollars dans les années qui suivraient. L’important 
n’est pas tant ce qu’on a dans les mains mais c’est ce qu’on en fait.  

" LA FOLIE C’EST DE 
FAIRE TOUJOURS 
LA MÊME CHOSE 

ET DE S’ATTENDRE 
À DES RÉSULTATS 

DIFFÉRENTS. "
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Plusieurs diront qu’ils n’ont rien dans les mains : c’est une erreur 
et un mensonge ! Je pense à ce film inspirant et dont le titre est 
vraiment parlant : « Le garçon qui dompta le vent  ». Il y a quelque 
chose que vous avez ! C’est peut-être une ressource matérielle, 
un bien non utilisé, un don d’enseigner, de raconter, de fabriquer, 
de rendre service… Vous avez quelque chose entre les mains qui, 
bien qu’invisible comme le vent, peut se dompter et vous servir de 
support à la réussite. Vous ne le savez pas encore mais vous êtes 
peut-être le/la PDG d’une société ultra prospère grâce à une chose 
visible ou invisible que vous avez ou savez faire ! 

Matthieu 6:33 « Cherchez premièrement le royaume et la 
justice de Dieu; et toutes ces choses vous seront données 
par-dessus. »

Il y a plusieurs années, j’ai pris la décision de me lever très tôt 
pour passer du temps avec Dieu. Je n’ai jamais arrêté de le faire et 
c’est l’une des meilleures décisions que j’ai prise dans ma marche 
vers le succès. Je savais que si je voulais expérimenter plus dans la 
vie, je devais avoir une communion avec celui qui connaît toutes 
choses. Je vous encourage vivement à prioriser cette communion.  
Je suis un mari, un père de famille, un directeur général, un pasteur, 
un entrepreneur, un auteur, un compositeur, un producteur… Mais 
avant toutes ces choses, je suis un enfant de Dieu. Il m’est arrivé 
d’être tellement occupé que mes congés se faisaient très rares. 
Ceci dit, je sais pertinemment que je ne pourrais réussir dans 
aucune de mes fonctions si Dieu ne passait pas en premier. Si ce 
n’est pas encore votre réalité, décidez-vous à accorder un temps 
à Dieu de façon quotidienne. Peut-être vous pouvez commencer 
par quelques minutes. Dieu aime vraiment parler projets. Faites-le, 
vous y prendrez goût rapidement j’en suis certain. 
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UN DÉCISION MAJEURE POUR 

LA RÉUSSITE : PARDONNER 

Je ne peux vous parler de votre réussite sans aborder ce volet 
important qu’est le pardon. J’aime autant vous l’annoncer au 
départ, il n’existe aucune réussite sans pardon. Vous devez recevoir 
le pardon de Dieu, vous pardonner vous-même de vos fautes, et 
pardonner à ceux qui vous ont offensé. Celui qui avance dans la 
vie avec les sentiments d’amertume ou de culpabilité ne savourera 
aucune de ses victoires. Prenez la décision de vivre la puissance du 
pardon afin de vivre la réussite à son plein potentiel. 
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Pour ma vie spirituelle, je décide : 
Exemple : Je me lève à 5h le matin pour passer 1h à lire la 
Parole et prier. 

Pour ma santé, je décide : 
Exemple : Je fais 1h de marche ou de sport 3 fois par semaine. 

Pour mes finances, je décide :  
Exemple : Je fais un bilan de mes entrées et sorties des 6 
derniers mois afin de voir :

- si je vis au-dessus de mes moyens
- si malgré ma bonne gestion je n’ai pas assez d’argent
- si je suis une personne généreuse. 

Pour mes relations, je décide : 
Exemple : J’invite quelqu’un à manger. 

Pour ma vie professionnelle, je décide : 
Exemple : Je trouve une formation qui augmente mon potentiel. 

Pour mon épanouissement personnel, je décide : 
Exemple : Je soigne mon apparence, je m’habille au moins 5 
jours par semaine comme une personne en route vers le succès. 

GUIDE
PRATIQUE
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En tant que femme, nous avons souvent beaucoup d’activités 
pour les autres et peu de temps pour nous. Et on peut vite se 
noyer dans la multitude de ce que nous avons à faire ; que va 
t-on manger ce soir, il faut que j’aille faire les courses, il y a la 
réunion parents-professeur que je ne dois pas oublier, je dois 
penser à shampouiner les tapis… La liste est interminable et 
les mêmes tâches sitôt accomplies se répètent presque sans 
interruption, et nous remettons nos projets à plus tard. Face à 
ce constat, j’ai un jour pris la décision qui a changé le cours 
des choses. J’avais le rêve de faire quelque chose de manuel, 
moi qui ai toujours eu des occupations plutôt intellectuelles.  
Je me suis mise à restaurer des meubles, dans mon salon, 
le soir une fois les enfants couchés. J’ai fait cela pendant un 
temps et j’en ai tiré de grands bénéfices ! C’était épanouissant 
de pouvoir enfin exercer mon côté créatif. De plus, cela m’a   
permis de prendre de la distance face à mes jeunes enfants 
très demandants et mon petit commerce a connu un réel 
succès puisque j'ai vendu sans difficulté, et en me faisant 
de beaux profits, tous les meubles que j’ai restaurés. Investir 
dans votre personne sera bénéfique pour vous-même et pour 
tous ceux qui vous entourent et que vous pouvez influencer. 
Que ce soit un temps pour bâtir votre relation avec Dieu ou 
pour prendre ce cours de danse dont vous rêvez depuis des 
années, prenez la décision ferme de commencer quelque 
chose, faites ce pas de foi maintenant, vous ne le regretterez 
pas. 

Psaumes 116:14 « J’accomplirai mes vœux envers l’Éternel, 
En présence de tout son peuple. » 

#NÉEPOURRÉUSSIR
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Proverbes 23:7 « Car il (l’Homme) est comme les pensées de 
son âme…»

Le système de pensée est semblable à un disque dur ou un 
processeur informatique. Si l’on veut l’expliquer plus en 
profondeur, on comprendra que notre système de pensée est le  
résultat des informations que nous avons reçues, retenues comme 
vérité, et qui conditionnent notre existence. On soulignera 
également que ce “ processeur ” a une capacité de stockage inouïe 
et une possibilité de mise à jour extraordinaire. 

Le système de pensée peut se segmenter en plusieurs catégories 
comme la réflexion, le souvenir, la méditation ou encore la pensée 
créatrice. Le verset plus haut mentionne que nous sommes ce que 
nous pensons, c’est-à-dire que nos pensées vont avoir un impact 
direct sur ce que nous sommes, ce que nous vivons et ce que 
nous possédons. Par exemple, personne ne deviendra pilote sans 
l’avoir pensé à un moment dans sa vie. Aussi, avant de vous rendre 
quelque part, vous pensez à ce lieu où vous allez vous retrouver et 
vous pensez même au moyen de vous y rendre sans avoir encore 
mis un pied à l’extérieur de votre maison. Bien que l’on puisse 
croire que nous nous rendons à notre travail machinalement, nous 
avons au préalable pensé chacune de nos actions.

Le nombre de pensées que nous avons par jour diverge selon les 
scientifiques, mais une chose est sûre, nous en avons plusieurs 
milliers. Par ailleurs, plusieurs affirment malheureusement qu’un 

04#LE SYSTÈME
DE PENSÉE



4 .  L E  S Y S T È M E  D E  P E N S É E

47

très grand pourcentage de ces pensées, voire la majorité, est 
attribué à des pensées négatives. Sachez cependant que même si 
cela peut vous paraître difficile à accepter, nous avons la capacité 
de décider ce que nous allons penser. Faites le test maintenant ! 
Pensez à un ami ou un membre de votre famille par exemple, 
pensez à un souvenir commun, à une anecdote ou un lieu que vous 
avez visité.  Vous pouvez même aller chercher des détails de ce 
moment, s’il pleuvait, si vous aviez froid, tout cela par la pensée. 
En effet, activer votre mémoire, c’est utiliser intentionnellement 
votre pensée et décider de votre propre chef ce que vous allez 
penser.

Vous pourriez décider de vous souvenir de quelque chose mais 
pas seulement. Vous pouvez intentionnellement imaginer quelque 
chose. L’imagination, qui est la pensée créatrice, est d’ailleurs la 
première caractéristique de plusieurs corps de métiers tels que 
les architectes, les peintres, les designers... La tour Eiffel a par 
exemple été conceptualisée dans la pensée de Mr Gustave Eiffel 
avant même d’être dessinée sur une feuille de papier ou avant que 
l’on assemble ses immenses pièces de métal. Quelqu’un a pensé 
qu’on pouvait faire voler un avion de plusieurs tonnes avant même 
de l’avoir fabriqué. La magnifique maison devant laquelle vous 
passez chaque jour a d’abord existée dans la pensée de quelqu’un 
avant même que les contracteurs ne la bâtissent. 

De la même manière, nous avons la capacité de conceptualiser 
intentionnellement notre vie. Nous sommes les architectes de nos 
vies. Nous pouvons imaginer et dessiner un plan qui réussit. Et la 
bonne nouvelle c’est que Dieu, le plus grand des architectes, veut 
nous donner les plans qui réussissent à tous les coups, il veut nous 
aider à les réaliser, et il nous invite à bien choisir nos pensées. 

Philippiens 4:8 (LSG) « Au reste, frères, que tout ce qui est 
vrai, tout ce qui est honorable, tout ce qui est juste, tout ce qui 
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est pur, tout ce qui est aimable, tout ce qui mérite l’approbation, 
ce qui est vertueux et digne de louange, soit l’objet de vos 
pensées. »

Nous pouvons penser à ce qui est vrai comme nous pouvons 
penser à ce qui est faux. Plusieurs ont échoué dans leur vie à cause 
d’un mensonge qu’ils avaient accueilli comme fondation dans leur 
système de pensée. Certains, à cause des échecs familiaux, ont 
refusé de penser qu’ils pouvaient faire différemment que leurs 
prédécesseurs. Nous pouvons penser échec ou penser réussite. 
C’est à nous de nous exercer à choisir l’objet de nos pensées. 
Prenez l’habitude d’être intolérant aux pensées négatives.  Refusez 
immédiatement de passer votre temps à méditer sur le fait que 
vous ne savez pas faire quelque chose. Refusez de ressasser 
dans vos pensées des paroles blessantes qu’on vous aurait dites.  
Choisissez la réussite dans votre système de pensée et prenez de 
belles décisions. 

1 Corinthiens 2:16 « Car Qui a connu la pensée du Seigneur, 
Pour l’instruire ? Or nous, nous avons la pensée de Christ. »

Si vous avez reçu le Seigneur Jésus dans votre vie, vous avez accès 
à son système de pensée, c’est-à-dire à des pensées élevées. N’est-
ce pas merveilleux ? Vous pouvez penser comme Christ !

Penser réussite, c’est méditer sur le fait que vous allez y arriver.  
C’est également enlever de votre tête les pensées de limitation 
liées à votre capacité actuelle, à votre environnement familial, à 
votre couleur de peau, à vos moyens financiers, à votre passé… 
Penser réussite c’est méditer sur ce que Dieu dit à votre sujet, et, 
il dit qu’il vous a créé pour un but et ce but, ce n’est certainement 
pas de seulement regarder les autres réussir.
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Réfléchissez un instant et faites un court bilan. Êtes-vous une 
personne qui cultive des pensées positives ? Êtes-vous cette 
personne qui ne pense qu’à des scénarios catastrophes ? Avez-
vous accepté des pensées qui vous ont limité dans votre parcours ? 
Pourriez-vous voir plus grand, avoir plus d’impact, et penser à des 
solutions dans l’environnement qui vous est proposé ? 

Prenez un stylo et du papier et notez les choses que vous voulez 
voir s’accomplir. Bâtissez la Tour Eiffel de votre vie grâce à votre 
imagination. Imaginez-vous sortir de la dépression ou de ce lit 
d’hôpital. Que feriez-vous d’utile et d’important avec cette somme 
d’argent ? Pour qui seriez-vous une source d’encouragement en 
écrivant ce livre ? Les possibilités sont grandes. Maintenant que 
vous le voyez, méditez régulièrement sur cette meilleure version 
du scénario, celle où le film finit bien, celle où vous réussissez. 

" TU N’ES PAS 
VENU SUR LA 
TERRE POUR 

ACCOMPAGNER 
LES AUTRES. "

- RÉVÉREND RAOUL WAFO -
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Je prends l’habitude de renverser les pensées négatives par 
une vérité contenue dans la Parole de Dieu. 

Je prends régulièrement quelques minutes pour m’imaginer 
en train de réussir :
Exemple : Je me visualise en train de vivre en parfaite santé.

Je prends l’habitude de ne pas penser à des scénarios 
catastrophe. 

Je refuse d’être attristé et affecté par des mauvais souvenirs. 

Je pense que demain sera une magnifique journée. 

GUIDE
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On ne renverse pas une pensée négative par une pensée, 
aussi positive soit-elle. Pour stopper une pensée il faut parler : 
ainsi la pensée s’arrête et l'oreille peut entendre ce que la 
bouche déclare. Or la foi vient de ce qu’on entend, cela nous 
est donc très bénéfique ! 

Il fut un temps où nous avons été fortement éprouvés, et il 
était notamment question de vie ou de mort. Quand nous 
nous sentions dépassés et poussés dans nos retranchements, 
quand les pensées commençaient à se chahuter en nous, j’ai 
pris l'habitude de déclarer à haute voix : « On est tellement 
heureux » ! Cette déclaration stoppait net le nuage sombre 
qui commençait à se profiler et à vouloir nous paralyser. C’est 
devenu pour nous une façon de modeler nos pensées, les 
rediriger vers des pensées positives. 

Car oui, la joie est une décision. Et choisir la joie et l’optimisme 
est une recommandation essentielle pour nos vies. En effet, 
quand on cultive la joie cela a un impact sur toute notre 
façon de voir les choses et d’appréhender les situations et 
circonstances. Les bienfaits du rire et de la joie sur notre santé 
n'étant plus à prouver, travailler son système de pensée c’est 
donc se donner la chance de vivre une vie rassasiée de longs 
jours ! 

Proverbes 17:22 « Un cœur joyeux est un bon remède, Mais 
un esprit abattu dessèche les os. » 

#NÉEPOURRÉUSSIR
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L’expérience des puces dans le bocal :

On a fait une expérience qui illustre parfaitement ce que c’est 
que le conditionnement. Celle-ci consiste à mettre des puces dans 
un bocal transparent et à les observer. Comme les puces aiment 
sauter, on a choisi intentionnellement un bocal avec une hauteur 
plus basse que leur capacité de sauter. On a soigneusement fermé 
le bocal avec un couvercle et les puces ont donc adapté leurs 
sauts afin de ne pas heurter ce dernier. Au bout d’un moment, on 
a enlevé le couvercle et bien qu’elles étaient désormais capables 
de s’échapper facilement, on a constaté que les puces sautaient 
toujours à la hauteur précédente, comme si le couvercle était encore 
présent. Elles étaient conditionnées à ce qu’elles avaient appris 
dans leur environnement limité et leurs actions étaient désormais 
bien en dessous de leur potentiel. 

Assurez-vous de ne pas être conditionné par des limitations 
invisibles. Celles-ci sont très subtiles car elles forment des 
forteresses infranchissables dans votre système de pensée et sont 
parfois très difficiles à déceler.  

Quand nous étions plus jeune, mon grand frère était un sportif 
qui participait aux championnats de France d’athlétisme. Il était 
extrêmement rapide et endurant et gagnait des compétitions. Il 
remportait même chaque année les concours d’endurance et ce, 
depuis l’école primaire jusqu’au collège. Il a toujours cette fibre 

05#IDENTIFIER ET
BANNIR LES
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de sportif aujourd’hui. À la maison, les membres de ma famille 
l’appelaient souvent « la flèche » à cause de son énergie débordante 
et sa tonicité. Moi, on me comparait à l’âne Bourriquet, en référence 
au personnage de Winnie l’ourson. Des fois on répétait ce que je 
disais avec son intonation afin de relever la lenteur même dans ma 
façon de m’exprimer. Aujourd’hui ça me fait rire mais à l’époque 
ça m’insultait vraiment. Mais le pire de toutes les répercussions 
liées à ce surnom, c’est que j’avais accepté cette image dans 
mon système de pensée jusqu’à être profondément conditionné 
intérieurement à la lenteur et au manque de dynamisme. Je 
manquais intentionnellement l’école les jours où j’avais sport et 
particulièrement l’athlétisme car dans ma tête je n'étais ni rapide, 
ni endurant et pour couronner le tout, je faisais de l’asthme à haut 
niveau. Aujourd’hui, l’image que j’ai de moi a totalement changé 
et j’ai renversé ces faux raisonnements. Je suis non seulement 
capable de courir plus d’une heure sans aucun problème et même 
en éprouvant du plaisir, mais je suis également très productif dans 
mes multiples occupations. 

Les qualificatifs négatifs tels que le mot « lent » sont des 
flèches meurtrières dans la vie des enfants. Si vous êtes parents, 
prenez garde de ne jamais employer ces termes. Favorisez les 
encouragements et ce que vous voulez voir s’accomplir sur eux et 
trouvez des moyens positifs de corriger des lacunes si nécessaire.  
Par ailleurs, il faut vraiment dédramatiser lorsque nos enfants 
n’entrent pas dans toutes les cases d’un système éducatif qui est 
finalement très limité. Ne soyez pas inquiets, vos enfants auront 
des déclics qui changeront totalement la version que vous avez 
connu d’eux. Les mots « très lent », je les retrouvais constamment 
en rouge sur la plupart de mes devoirs. Ils ont créé beaucoup 
de stress et de disputes mais n’ont jamais créé de clés pour des 
changements positifs. Ils m’ont conditionné dans un bocal sans 
couvercle et j’ai dû changer ma perspective pour pouvoir m’en 
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débarrasser des années plus tard. 

Ce n’est pas tout, ayant autour de moi des frères très minces et 
athlétiques, j’ai longtemps cru que j’étais gros et lent. Un jour, lors 
d’un examen chez le médecin, celui-ci m’a même dit que j’étais 
proche de l’obésité. Cette déclaration a été un choc émotionnel 
vraiment intense et un découragement total. Des années plus tard, 
j’ai retrouvé plusieurs photos de moi quand j’étais plus jeune 
et où dans mon souvenir, j’étais vraiment en surpoids et j’ai été 
très surpris de découvrir que je n’étais pas du tout gros. J’avais 
été tellement complexé, surtout dans mon adolescence. J’allais à 
la piscine avec beaucoup de honte, je ne me mettais quasiment 
jamais torse nu l’été comme tous les jeunes hommes le font sous 
la canicule, car j’avais une vision de moi complètement biaisée. 
D’ailleurs, plus j’ai cultivé cette idée et plus j’ai commencé à avoir 
de l’embonpoint. Si vous êtes en surpoids aujourd’hui, ce n’est pas 
parce que vous êtes gourmand(e), c’est parce que votre système 
de pensée vous envoie des informations qui vous conditionnent.  
Déjouez ses plans en nourrissant votre vision de la réussite à ce 
niveau. Sortez de ce bocal, vous pouvez perdre du poids si vous en 
avez besoin et que cela affecte votre santé, et vous pouvez aussi 
apprendre à apprécier votre physique si vos concepts de la beauté 
étaient basés sur les standards ridicules de la mode. 



"ASSUREZ-VOUS 
DE NE PAS ÊTRE 
CONDITIONNÉ PAR 
DES LIMITATIONS 
INVISIBLES."

#



J’identifie si j’ai des pensées de limitation présentes dans un 
des domaines suivants : 

Mon travail :
Exemple : Je pense que je suis incapable de diriger une équipe.

Ma santé :
Exemple : Je ne pense pas pouvoir être totalement guérie du 
diabète.

Mon épanouissement
Exemple : Je ne pense pas avoir le temps de faire autre chose que 
de m’occuper de la maison et des enfants.

Ma famille :
Exemple : Je ne pense pas pouvoir partir en vacances en famille.

Ma vie spirituelle :
Exemple : Je ne pense pas que mes prières sont efficaces.

Mes finances :
Exemple : Je ne pense pas pouvoir devenir propriétaire.
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“Chu pas capab” : C’est ce que dit ma petite fille québécoise 
dès qu’elle n’arrive pas à faire quelque chose. Elle sait que je 
n’aime pas entendre cela, alors elle se corrige : « Euh j’veux 
dire, peux-tu m'aider maman s’il te plaît, pour le moment je 
n’y arrive pas ». 

La limitation en est une jusqu’à ce que vous l’affrontiez. Lorsque 
vous le faites, elle se change en marche-pieds pour aller à 
l’étape suivante ! Si vous trouvez que vous stagnez dans votre 
vie, si l’échec est habituel, la maladie familière, le manque 
banal, il est important d’en faire le constat et de voir plus loin, 
plus haut. 

Il y a quelques temps, imaginer partir en vacances en 
famille pour 2 semaines dans un endroit de rêve me semblait 
complètement utopique. 5 billets d’avion, un hôtel etc, mon 
compte bancaire était formel : c’est impossible ! Jusqu’au 
jour où j’ai décidé de penser autrement et d’aligner ma foi 
sur celle de mon mari et surtout sur les promesses de Dieu. 
Au mois de décembre, j’ai moi-même réservé des vacances 
pour l’été suivant, dans un endroit idyllique. Après quelque 
temps, et avant le début de ces vacances, nous avions réussi 
à tout payer sans aucune difficulté ! Ce qui me paraissait fou 
est devenu notre nouvelle norme!

Avec Dieu nous faisons des exploits ! (Psaume 60:14) 

#NÉEPOURRÉUSSIR
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Lorsque je donne des conférences sur la destinée ou la réussite, 
l’une des questions que l’on me pose le plus souvent est la suivante : 
“ Comment savoir ce que je dois faire dans la vie ? ”

Jérémie 1:5 « Avant que je t’eusse formé dans le ventre de ta 
mère, je te connaissais, et avant que tu fusses sorti de son sein, 
je t’avais consacré, je t’avais établi prophète des nations. »

Oui, Dieu nous a créé pour un but et même avant que nous fassions 
nos premiers pas sur la terre, avant que l’on apprenne, que l’on 
découvre, avant que l’on se trompe, avant qu’on regrette et qu’on 
tente de rectifier nos trajectoires, Il avait formé un magnifique plan 
à notre sujet. 

En fait, il a rédigé le meilleur des scénarios possibles nous 
concernant et son désir le plus cher, c’est de nous le partager afin 
qu’on le choisisse.  

Psaumes 139:16 « Quand je n’étais qu’une masse informe, tes 
yeux me voyaient; Et sur ton livre étaient tous inscrits les jours 
qui m’étaient destinés, Avant qu’aucun d’eux existât. »

Bien sûr, tout ce que nous avons pu vivre jusqu’à ce jour n’est pas 
la représentation parfaite de son scénario initial car les projets de 
Dieu ne comportent pas de malheur.  Dieu n’est pas le concepteur 
de nos malheurs.  Il sait nous guérir et nous restaurer, mais ce qui 
nous a blessés en chemin, ce que nous avons vécu de tragique ne 
vient pas de lui. 

06#DÉCOUVRIR
SA VOCATION
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Peut-être vous demandez-vous pourquoi alors ces choses 
douloureuses arrivent-elles ? L’image que je vous proposerais est 
la suivante : Imaginez qu’un concepteur automobile développe une 
nouvelle voiture conçue pour les routes asphaltées. Imaginez que 
le véhicule soit envoyé en production et qu’une fois arrivé entre les 
mains du propriétaire, celui-ci décide de l’utiliser pour parcourir 
les sentiers accidentés, traverser des rivières ou même le désert et 
que rapidement le véhicule soit endommagé ou même détruit. On 
ne reprochera jamais au concepteur d’avoir mal imaginé la voiture 
mais on déduira à juste titre que le propriétaire n’en a pas fait bon 
usage.

De la même manière, Dieu n’a pas créé des robots mais il nous a 
donné la capacité de piloter notre vie en nous aidant de son manuel 
d’utilisation, si seulement nous le désirons. Il est tout de même 
important de souligner qu’il n’est jamais trop tard pour se décider 
à vivre selon le plan de Dieu. Qu’importe l’âge que vous avez, 
vous pouvez réaliser votre vocation. 

Mais comment découvrir sa voie ? Premièrement, Si nous avons 
une communion avec Dieu, Il saura nous dire ce à quoi nous 
sommes destinés comme il l’a fait pour le prophète Jérémie cité 
plus avant.

Mais aussi, nous pouvons découvrir notre vocation par la forte 
conviction que nous avons dans notre cœur. Il y a des personnes 
qui savent qu’elles sont appelées à l’entreprenariat. D’autres ont 
la profonde conviction qu’ils doivent être médecin ou acteur de 
cinéma. Cette profonde conviction devrait vraiment être conforme 
au plan de Dieu pour nous, afin de réaliser quelque chose 
d’honorable, de bon et de juste.
Plusieurs leaders politiques sont devenus des tyrans à cause de 
leurs mauvaises fondations, mais il était pourtant évident qu’ils 
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étaient appelés à être de bon leaders. Combien d’artistes ont utilisé 
leurs dons pour faire la promotion de la perversion, de la drogue et 
autres, mais ceux-ci avait bel et bien la vocation d’être des artistes 
inspirants qui apportent une plus-value à leur génération et non qui 
la détruisent. 

Une autre manière de découvrir sa vocation est de réaliser quels 
sont nos dons et nos talents. Je précise que le talent n’est pas 
la vocation, sinon que deviendrait le footballeur qui termine sa 
carrière à 37 ans ? Il y a un grand danger lorsque nous existons à 
travers nos dons. On ne peut pas non plus réduire la vocation à un 
métier. Une vocation c’est bien plus, c’est une raison extraordinaire 
de se lever le matin, une raison de se réjouir de ce que nous avons 
fait de notre journée. C’est le sentiment profond que nous sommes 
utiles dans notre environnement. La vocation d’une mère de bien 
s’occuper de ses enfants a autant d’importance que celle d’une 
médecin urgentiste. Découvrir sa voie, ce n’est pas tant faire ce 
que nous sommes appelés à faire mais plutôt être ce que nous 
sommes appelés à être. 

Celui qui connaît son identité et sa valeur réussira bien plus que 
celui qui l’ignore. Je partageais lors d’une conférence il y a peu 
de temps qu’on ne marche pas dans la boue avec des Louboutin 
car on en connaît la valeur. De même, si les sentiers que vous 
empruntez dans la vie vous semblent souvent boueux, c’est qu’il 
y a une dimension de votre identité et de votre valeur que vous ne 
connaissez pas encore. La vocation d’un homme et d’une femme 
les fera marcher dans les plus beaux chemins de la dignité et du 
succès. 
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Créés originaux :

Sur les sept milliards de personnes qui existent sur la terre, pas une 
seule n’est identique. Pas une seule n’a la même empreinte digitale.  
Même les jumeaux diffèrent en de nombreux points. C’est ici la 
preuve qu’il n’y a que des êtres originaux… alors pourquoi mourir 
comme une copie ?

Quelqu’un a dit : “ Vous êtes la réponse à une question qui est 
posée sur la terre ” . Un tel propos peut vous paraître démesuré 
mais c’est la stricte vérité. Quelqu’un trouvait que monter des 
marches pour se rendre à l’étage supérieur était une tâche difficile 
et même impossible pour certaines personnes à mobilité réduite et 
il a créé l’ascenseur afin de répondre à un besoin. Si vous pensez 
que les restaurants de votre village ne sont pas bons, ouvrez-en 
de meilleurs. On l’ignore souvent mais les problèmes que l’on 
rencontre sont majoritairement des opportunités pour créer, 
entreprendre et réussir. Découvrir sa vocation c’est également 
apporter une solution que parfois nous seuls portons.  

Il se peut que des personnes de votre entourage, des conseillers, 
ou des modèles pour vous, vous aident à découvrir votre vocation.  
Des fois, nous n’avons pas une belle image de ce que nous sommes.  
Nous nous pensons incapables et nous n’arrivons pas à discerner 
des qualités que nous avons mais que les autres vont remarquer.  

J’avais douze ans lorsque j’ai découvert que je savais chanter.  
Nous avions été invités à dîner chez un de mes oncles qui avait 
été musicien professionnel auparavant. Je n’avais jamais pensé à 
faire carrière dans la musique comme je l’ai fait plus tard et je 
n’avais même jamais trouvé que j’avais un talent particulier pour 
la musique. À dire vrai, cette pensée ne m’avait absolument jamais 
traversé la tête. 
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La soirée chez mon oncle se terminant, nous étions en train de 
sortir de son appartement et devant sa porte, je me suis tourné 
vers lui et je me suis mis à chanter un chant de rhythm and blues 
dans le but de faire une plaisanterie. Mais lorsque ma voix est 
sortie de ma bouche, j’ai été tout de suite étonné et j’ai vu dans 
les yeux de mon oncle que lui-même était surpris de ce qu’il 
entendait. Je me souviendrai toujours de ce moment où dans ses 
yeux et ensuite par ses encouragements, j’ai découvert que j’avais 
un talent particulier pour le chant. Autodidacte, deux ans plus tard 
j’écrivais mes premières chansons et j’allais à l’école sans cartable 
mais avec une guitare. À seize ans je chantais devant des foules, 
à 26 ans j’intégrais le plus grand musical de Broadway au monde  
“ The Lion King ” et plus tard mes chants représenteraient plus de 
50 millions d’écoutes et seraient chantés partout dans le monde…
mais tout a démarré devant une porte, avec une personne qui a su 
reconnaître mon talent. 

Je prie que vous ayez sur votre parcours ce genre de personne 
encourageante qui vous aide à découvrir votre vocation, ce qui 
introduit le chapitre qui suit et dont l’importance est capitale pour 
réussir. 



" VOUS 
ÊTES LA 
RÉPONSE 
À UNE 
QUESTION 
QUI EST 
POSÉE SUR 
LA TERRE. "



Je réfléchis à une aspiration présente dans mon coeur et je la 
note : 
Exemple : Lorsque je vois quelqu’un ouvrir son restaurant, je me 
dis que c’est vraiment ce que  je voudrais faire. 

Quels sont mes forces, mes dons, mes talents :
Exemple : Je suis doué pour organiser ma maison, je suis 
sociable et j’ai de la facilité à communiquer. 

Quelles qualités  mon entourage proche ou mes leaders 
voient-ils en moi ?
Exemple : On trouve que je suis quelqu’un qui rassemble. 

Si je voulais qu’on se souvienne de quelque chose me 
concernant, ce serait quoi ? 
Exemple : Je veux avoir écrit un livre. 
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Je ne suis pas sur terre simplement pour accompagner les 
autres ; accompagner mon mari, accompagner mes enfants. 
Aider tout le monde, c’est merveilleux mais cela ne doit pas 
se faire au détriment de votre appel personnel, au risque de 
se retrouver finalement désœuvrée, voire de se sentir inutile 
quand les enfants quittent le nid familial. Il y a un meilleur 
plan. Un plan génial et plus complet pour chacune d’entre 
nous. Vous avez vous aussi quelque chose à réaliser, qui n’a 
pas encore été fait ! Et lorsque vous le découvrez, vous pouvez 
comprendre également que vous avez le potentiel pour le 
faire. Quel était ce rêve d’enfant que vous avez enfoui au 
point de ne plus vous en souvenir ? La bonne nouvelle c’est 
que ce n’est jamais trop tard ! Une femme que je connais, 
m’a rapporté l’histoire de sa mère qui a ouvert un orphelinat 
en Birmanie à l’âge de 70 ans ! J’avais aussi une amie à 
l’époque, dont la grand-mère s’était lancée avec succès 
dans les études de sage-femme à un âge avancé, cela 
m’avait vraiment émerveillée. Efforcez-vous dès aujourd’hui 
de découvrir l’appel singulier qu’il y a sur votre vie, vous avez 
un rôle important à jouer dans votre génération !

Esther 4:14 « ... Et qui sait si ce n’est pas pour un temps comme 
celui-ci que tu es parvenue à la royauté? » 

#LA PENSÉE 
DE MAGALI
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Voici un sujet ô combien important quand on parle de réussite.  Ma 
mère me citait souvent ce proverbe : “ Dis-moi qui tu fréquentes et 
je te dirai qui tu es ”. Vous avez certainement déjà entendu 
également le très connu “ qui se ressemble s’assemble ”. Le monde 
entier sait que la loi des associations existe mais il fait hélas comme 
si ce n’était pas le cas ou plutôt comme si on avait d’autre choix 
que d’entretenir des relations avec toutes sortes de personnes et à 
tout moment.  

C’est effectivement délicat de prendre la décision de faire un 
tri dans son entourage. Les membres de la famille peuvent être 
blessés, les collègues peuvent vouloir vous le faire payer, les amis 
peuvent vous juger. Pourtant, bien qu’il faille user de sagesse, car 
il n’est pas question ici de couper les ponts avec tout le monde 
pour une divergence d’opinion, il est primordial d’analyser et de 
contrôler la gestion de nos relations. Certaines relations créent des 
environnements toxiques, dangereux, d’autres peuvent anéantir 
les passions et les rêves ou encore encourager la médiocrité et la 
peur. Toutes ces choses sont des obstacles directs à la réussite. 

07#L’IMPORTANCE
DE L’ENTOURAGE
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L’ENTOURAGE TOXIQUE : 
5 TYPES DE RELATIONS À PROSCRIRE

#01 LES PERSONNES QUI PASSENT LEUR  
TEMPS À CRITIQUER :

Lorsque vous lisez cette citation qui est effectivement très 
percutante, vous pouvez faire ce petit exercice et repenser à vos 
dernières conversations avec vos amis, votre famille, et discerner 
quelles sont les personnes avec lesquelles vous parlez idées, 
projets, vision et identifier ces relations comme constructives et 
bénéfiques pour la réussite. Si ce qui vous vient en tête, c’est au 
contraire une conversation orientée sur une personne, un couple, 
une famille, et qu’il y ait eu de la médisance, de la jalousie, du 
jugement etc, vous êtes dans un environnement de petits esprits, 
ce qui vous éloigne radicalement de votre réussite. Il m’arrive 
personnellement d’interrompre gentiment des personnes en 
leur faisant comprendre que je ne veux pas parler des gens, ou 
simplement d’orienter la conversation vers une autre direction.  
Soyez formellement intolérants aux commérages car on finit 
toujours par récolter ce que l’on sème mais aussi parce que ce 
genre de relations vous classifie dans la catégorie la plus pauvre. 
Lisez bien attentivement les deux versets qui suivent car parfois, 
nous pensons que puisque nous devons aimer tout le monde, nous 

" LES PETITS ESPRITS 
PARLENT DES GENS, LES 

ESPRITS MOYENS PARLENT 
DES ÉVÉNEMENTS, LES 

GRANDS ESPRITS 
PARLENT D’IDÉES. "

- ÉLÉANORE ROOSEVELT -
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devons aussi côtoyer tout le monde mais ceci est une erreur. 
Psaumes 1:1 « Heureux l’homme qui ne marche pas selon 
le conseil des méchants, Qui ne s’arrête pas sur la voie des 
pécheurs, Et qui ne s’assied pas en compagnie des moqueurs,»

Romains 16:17 « Je vous exhorte, frères, à prendre garde à 
ceux qui causent des divisions et des scandales, au préjudice 
de l’enseignement que vous avez reçu.  Éloignez-vous d’eux. »

Il y a effectivement des cafés que nous devons refuser, des relations 
que nous devons proscrire. Des personnes que nous devons fuir.  

#02 LES PERSONNES PESSIMISTES ET NÉGATIVES :

Il arrivera dans votre marche vers la réussite que vous ayez à vous 
séparer de ceux qui ne croient pas, de ceux qui doutent que ce soit 
possible. Jésus ne permettait pas à tout le monde de vivre toutes les 
expériences qu’il vivait car l’incrédulité a cette capacité d’anéantir 
les plus beaux projets. Jésus, arrivant devant la maison de Jaïrus, 
alors qu’il allait ressusciter sa fille, fit sortir ceux qui se moquaient 
et qui ne croyaient pas sa parole. 

Marc 5:40-42 « Et ils (la foule) se moquaient de lui.  Alors, 
ayant fait sortir tout le monde, il prit avec lui le père et la 
mère de l’enfant, et ceux qui l’avaient accompagné, et il entra 
là où était l’enfant.  Aussitôt la jeune fille se leva, et se mit à 
marcher; car elle avait douze ans.  Et ils furent dans un grand 
étonnement. »

Combien de merveilleux projets ont été annulés à cause de 
personnes négatives… Il se peut même que Dieu vous sépare de 
personnes capables de saboter son plan, à cause de leur incrédulité. 
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Juges 7:3 « Publie donc ceci aux oreilles du peuple: Que celui 
qui est craintif et qui a peur s’en retourne et s’éloigne de la 
montagne de Galaad.  Vingt-deux mille hommes parmi le peuple 
s’en retournèrent, et il en resta dix mille. »

Lorsque Dieu appela Gédéon pour livrer une bataille extraordinaire, 
il lui demanda de faire un tri dans son armée et celui-ci se retrouva 
avec trois cents soldats sur les trente deux mille initialement partis.  
Cette histoire nous prouve que ce n’est pas l’union qui fait la force, 
mais c’est la foi.  

Il m’est arrivé de vouloir parler de projets avec ce genre de 
personnes négatives et voici à quoi les conversations ressemblaient :

Moi : « Je pense démarrer une entreprise  »
Mr Négatif : « Ohlala, c’est beaucoup d’investissement, tu peux 
dire adieux à tes vacances blablabla ».
Moi : « Je vais investir dans l’immobilier ».
Mme négative : « Attention tu vas payer beaucoup d’impôts 
blablabla ». 
Moi : Je pense acheter tel véhicule.
Mr et Mme négatifs : « Ça va te coûter cher en entretien 
blablabla ». 

Je peux vous dire que j’ai vécu tous ces schémas, j’ai reçu tous 
ces commentaires négatifs mais j’ai tout de même fait ce que je 
pensais faire par la foi et tout m’a été bénéfique. Il y a des gens qui 
ont des idées préconçues et qui feront tout pour que vous pensiez 
comme eux parce que vous faites ce qu’ils n’ont pas le courage 
de faire. Il y a peu de temps, j’ai fait un investissement qui m’a 
rapporté cent mille dollars pour quinze jours de travail et la chose 
que Mr Négatif m’a dite, c’est que j’allais payer des impôts. Chers 
amis, préférez-vous recevoir cent mille dollars et payer vingt-cinq 
mille dollars d’impôt sur cette somme ou recevoir zéro dollar non 
imposable ? 
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Il y aura des temps où vous ne pourrez partager vos rêves ou 
vos objectifs qu’à peu de personnes et parfois même à personne.  
Combien de fois avez-vous été enthousiaste à propos d’une idée 
et après l’avoir partagée, vous avez perdu tout espoir ? Qu’est 
devenue cette idée ? A-t-elle porté du fruit ? Dans la majorité des 
cas, on ne le saura jamais car un mauvais entourage peut tuer un 
projet dans l’œuf. 

Ce qui a maintenu le peuple d’Israel dans le désert pendant quarante 
années, ce qui a provoqué la mort de toute une génération sortie 
d’esclavage en Égypte, ce ne sont pas les géants, ni la difficulté 
du voyage mais bel et bien les dix espions israélites qui, à cause 
de  l’incrédulité et de la peur, ont empêché leur entourage d’entrer 
dans la terre promise comme Dieu l’avait prévu, et de vivre la 
réussite. 

Il est évident qu’un bon entourage n’est pas non plus celui qui vous 
dit oui à tout, mais c’est celui qui sait toujours vous encourager 
dans l’amour, valoriser vos compétences, vous donner des conseils 
constructifs et pourquoi pas vous aider d’une manière ou d’une 
autre à réaliser ce qui vous passionne. 

#03 LES PERSONNES QUI NE CROIENT PAS EN VOUS :

Un jour on m’avait demandé d’écrire un chant qui servirait de bande 
originale pour un très gros projet.  J’ai donc prié à ce sujet et me 
suis mis au travail. Mes chants comptaient déjà plusieurs millions 
d’écoutes et l’inspiration pour celui-ci m’est venue comme pour 
les plus connus de mes chants. J’étais enthousiaste et heureux de 
cette composition et je pouvais définitivement voir que c’était ce 
que Dieu m’avait communiqué et que cela allait vraiment servir le 
projet et inspirer un grand nombre.  
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Lorsque j’ai présenté le chant à mes supérieurs et amis qui devaient 
également valider le travail, les retours furent unanimement 
négatifs.  J’étais extrêmement déçu qu’ils ne voient pas le 
potentiel de ce chant. J’étais attristé qu’on ne fasse pas confiance 
à mon expertise et je l’ai fait savoir mais il n’y avait rien à faire, 
personne n’y croyait. Après ce refus, et sachant que ce chant devait 
quoiqu’il arrive exister, je l’ai placé ailleurs, sur un tout autre 
projet, et il compte à l’heure où j’écris environ quinze millions de 
vues sur YouTube, il est chanté dans le monde entier et je reçois 
régulièrement des vidéos de foules qui le chantent par cœur.  

Quand on parle d’avoir un bon entourage, on parle de personnes 
qui valorisent votre domaine d’expertise et qui considèrent la grâce 
qui est sur votre vie. Si vous avez l’occasion de regarder le film  
« Air » qui raconte le succès d’anthologie du partenariat entre Nike 
et Michael Jordan, vous découvrirez à quel point il est nécessaire 
d’avoir un entourage qui croit en vous et  avec vous, même quand 
ça paraît fou. 

#04 LES PERSONNES QUI VOUS JALOUSENT OU 
QUI SE SERVENT DE VOUS :

Genèse 37:17-20 «…Joseph partit sur les traces de ses frères, 
et il les trouva à Dothan. Ils le virent de loin et, avant qu’il 
ne soit près d’eux, ils complotèrent de le faire mourir.  Ils se 
dirent l’un à l’autre: «Voici le rêveur qui arrive ! Allons-y 
maintenant ! Tuons-le et jetons-le dans une des citernes.  
Nous dirons qu’une bête féroce l’a dévoré et nous verrons ce 
que deviendront ses rêves. »

Il y a des personnes qui, intentionnellement ou sans le faire exprès, 
voudront vous contrôler, vous avoir près d’elles comme un repère 
rassurant et un confort personnel mais qui seront inconfortables 
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avec votre croissance, votre épanouissement et votre optimisme.  
Elles auront tendance à donner leur avis sur ce que vous faites 
ou ce que vous désirez, elles voudront avoir accès à votre cœur 
et vos confidences mais elles ne vous partageront jamais leurs 
incertitudes, de peur de paraître à votre niveau. Lorsqu’il y aura 
conflit ou incompréhension, elles n’assumeront jamais leur part 
de responsabilité et vous feront toujours passer pour la personne 
immature ou blessée.

Si vous entretenez ce genre de relation, vous serez déçu parce que le 
degré d’investissement est inégal et il s’installera systématiquement 
un rapport de supériorité dans lequel vous êtes toujours perdant.  
Je ne vous encourage définitivement pas à aller soupçonner le mal 
là où il n’y en a pas, cependant, plusieurs ne réussissent pas dans 
la vie car leurs relations sont utopiques ou irréalistes, et dans les 
cas les plus graves, ils sont sous l’emprise de la manipulation de 
pervers narcissiques.  

Ceci peut paraître fort mais la frontière entre l’affectif et l’esprit 
de contrôle est tellement mince que l’on peut réaliser après des 
années de souffrance que nous étions prisonniers sans le savoir.  
Récemment, un grand footballeur qui venait de recevoir une 
magnifique récompense révélait qu’il avait mis ses aspirations de 
côté durant des années, pensant qu’il fallait que son jeu soit au 
service d’un autre joueur de son équipe sur qui étaient tous les 
projecteurs. Le départ de ce dernier avait laissé de l’espace pour 
qu’il puisse enfin exprimer son talent librement et finir couronné 
du plus beau titre individuel des footballeurs. Les personnes 
possessives, jalouses ou manipulatrices vous freineront dans votre 
cheminement vers le bonheur. 
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#05 LES PERSONNES SANS AMBITION :

1 Corinthiens 15:33 : «Ne vous y trompez pas : les mauvaises 
compagnies corrompent les bonnes mœurs. »

J’ai vu tellement de destinées gâchées à cause de ce genre 
d’entourage. Des amis sont devenus déficients mentalement à 
force d’usage de la drogue, d’autres ont abandonné leurs études à 
cause des sorties fortement alcoolisées et d’autres ont simplement 
suivi bêtement des personnes qui n’avaient pour but dans la vie 
que de savourer le moment présent sans penser au futur.  

Un soir, il y a environ vingt ans, je me stationnais avec ma femme 
dans la rue où nous habitions et deux hommes se tenaient non loin 
de nous. L’un des deux croisa mon regard et il se mit à me menacer 
et m’intimider, méprisant ma petite voiture et la comparant à sa 
voiture de sport toute neuve. On pouvait voir que lui et son ami 
étaient vraiment ivres. Nous partîmes sans broncher jusqu’à notre 
appartement voyant que cela ne valait pas la peine de discuter.  
Une dizaine de minutes plus tard, je repartais en voiture et sur 
le boulevard à deux kilomètres de chez nous, les pompiers et la 
police étaient affairés autour des restes d’un véhicule frontalement 
écrasé contre un arbre. Je reconnus immédiatement le véhicule 
en question. Le lendemain, la presse annonçait la mort de deux 
hommes, dont celle du passager âgé de trente-sept ans qui fêtait la 
naissance de son bébé… L’homme violent croisé plus tôt venait de 
mettre fin à ses jours et par la même occasion de tuer son ami, un 
jeune père de famille…

Il y a des personnes qui attirent d’autres personnes dans des 
désastres ! Ces personnes sont insensées vis-à-vis de leur destinée 
et se moquent pas mal des conséquences, y compris sur la vie 
des autres. La Bible nous encourage à résister au diable mais elle 
nous encourage à fuir l’impudicité par exemple. En effet, il y a 
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des situations où il ne faut pas résister, il faut fuir, et c’est le cas 
quand on parle d’entourage dangereux. Si vous avez un malaise 
dans votre conscience à cause des agissements de personnes qui 
vous entourent, partez ! Les situations dérapent vite avec ce type 
d'entourage. Fuyez-les, vous devez vivre, vous devez réussir. Je 
connais des personnes qui ont voulu bien faire en tenant absolument 
à rester disponibles pour des individus non fréquentables et qui ont 
vécu de l’abus et même la mise en danger d’un être cher. 

Fuyez ceux qui tournent en rond, ceux qui vivent au crochet des 
autres, ceux qui sont des réservoirs insatiables et qui abusent de la 
bonté d’autrui. Fuyez ceux qui cultivent la pensée de victime et qui 
rejettent toujours la faute sur les autres. Fuyez les environnements 
toxiques !

L’ENTOURAGE SAIN

Au vu de ce que nous venons de décrire, il est assez facile de 
discerner le genre de personnes que nous voulons dans notre 
entourage. Nous voulons des personnes qui parlent de projets 
inspirants, de vision, de solutions. Nous voulons des personnes 
positives lorsqu’on leur présente nos aspirations et nos rêves, des 
personnes qui savent nous encourager et nous corriger de façon 
constructive. Des personnes qui voient le verre à moitié plein, qui 
valorisent le chemin déjà parcouru et qui célèbrent nos progrès.  
Nous avons besoin de nous entourer de personnes qui ont un 
cœur désintéressé vis-à-vis de nos talents ou de nos avoirs. Ces 
personnes qui vous aiment et vous aident mais qui sont tellement 
épanouies et concentrées dans leurs vies personnelles qu’elles 
n’ont pas besoin de se servir de vous. Votre simple présence et 
existence leur suffit pour valoriser votre relation. 

Un bon exercice pour voir si nous avons un entourage qui nous 
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propulse vers la réussite est d’examiner nos relations les plus 
proches. Je ne parle pas de juger les gens qui nous entourent 
ou leurs capacités. Mais si vous voulez réussir par exemple 
dans l’immobilier et que vous ne connaissez personne dans ce 
domaine ce n’est pas normal. Si vous voulez vivre une certaine 
aisance financière et que vous êtes entourés de personnes criblées 
de dettes et qui vivent au-dessus de leurs moyens vous êtes en 
danger. Un expert dans le coaching financier disait : “ Montre-moi 
les cinq personnes les plus proches qui t’entourent et je te dirai 
à quoi ressemble ta situation financière ! ”. Effectivement, la loi 
de l’attraction est aussi réelle dans les relations alors si vous avez 
besoin de sortir de la précarité, apprenez à bien vous entourer pour 
comprendre comment vivre la liberté financière. 

Aussi, n’oublions pas qu’un bon entourage se bâtit de part et 
d’autre. Ne croyez pas que vous n’avez rien à faire et que les gens 
doivent juste vous accepter tels que vous êtes. Les belles relations 
se construisent lorsque chacun y investit avec cœur et humilité. Par 
ailleurs, nous pouvons être intentionnels dans nos relations sans 
être des personnes intéressées. Être intentionnels parce que nous 
avons besoin de grandir en nous rapprochant de personnes plus 
expérimentées que nous dans le domaine où nous voulons réussir, 
et désintéressés parce que nous ne voulons jamais nous servir de 
ceux qui nous enseignent, mais plutôt célébrer leurs qualités en 
apprenant de leur part, rester humbles et pleins de considération 
vis-à-vis de leur expertise. La meilleure manière de recevoir de 
la part des gens tout en étant désintéressés, c’est d’être bons avec 
tous, remplis d’amour et prompts à écouter. 
Choisir son entourage est une clé indispensable de la réussite alors 
faites-le avec discernement, avec prudence et sans duplicité.  Si 
vos intérêts personnels surpassent votre désir de bâtir des relations, 
vous avez besoin de réexaminer vos motivations et de les purifier.
Les relations valent plus que les profits qu’on en tire. 



Les personnes qui m’entourent ont-elles un langage et des 
propos positifs ?

Ai-je dans mon entourage des personnes qui sont des exemples 
de réussite ?

Ai-je des personnes autour de moi dont la fréquentation est 
pesante à cause des sujets de conversation non édifiants ?

Avec les personnes que je fréquente le plus, est-que nous 
parlons de vision, d’événements ou des gens ?
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#LA PENSÉE 
DE MAGALI
Choisir son entourage et ne pas le subir est fondamental. Ce 
n’est pas à prendre à la légère car on finit par ressembler 
à ceux qui nous sont proches ! Le mari et la femme, le fils 
et le père, le maître finit même par ressembler à son chien, 
ou vis versa ! Comme un ascenseur, l'entourage nous amène 
soit vers le haut, soit vers le bas. Mon mari, qui est aussi mon 
meilleur ami, me pousse toujours à aller de l’avant. Il croit en 
moi et m’aide moi aussi à croire en moi. Il ne craint pas mon 
succès ou ma réussite, au contraire, il célèbre mes victoires 
avec moi ! Ensemble nous avons entrepris la recherche de 
l’excellence au quotidien, et nous pouvons nous encourager 
mutuellement en ce sens. Sans lui dans mon entourage, je 
ne serais pas là où j'en suis. Même ces quelques lignes que 
je vous partage sont le fruit de ses encouragements ! Soyez 
cet entourage qui fait la différence pour vos enfants, votre 
conjoint, vos amis. Si vous n’avez pas encore cette personne 
autour de vous, devenez-la pour quelqu’un et attendez-vous 
à le vivre bientôt.

Ecclésiaste 4:10 « Car, s’ils tombent, l’un relève son 
compagnon; mais malheur à celui qui est seul et qui tombe, 
sans avoir un second pour le relever ! » 
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PAR SERVIR
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La Bible nous raconte l’histoire de Néhémie qui était un homme 
israélite au service d’un roi d’une autre nation que la sienne. La 
Bible décrit comment cet homme a obtenu la faveur de ce roi 
qui a mis à sa disposition au-delà de ce que Néhémie espérait, 
le propulsant ainsi vers le chemin de la réussite de la vision qu’il 
portait. La disposition de cœur de Néhémie est assez visible dans 
le texte qui suit :

Néhémie 2:1-2 « Au mois de Nisan, la vingtième année du roi 
Artaxerxès, comme le vin était devant lui, je pris le vin et je 
l’offris au roi. Jamais je n’avais paru triste en sa présence. Le 
roi me dit: Pourquoi as-tu mauvais visage ? Tu n’es pourtant 
pas malade; ce ne peut être qu’un chagrin de cœur. Je fus saisi 
d’une grande crainte,»

Voici un homme qui avait toujours laissé ses états d’âme de côté 
afin de servir au mieux un roi qui pourtant représentait une autorité 
de l’opposition au peuple d’Israël.

Sur le chemin de la réussite, vous augmenterez votre valeur en 
servant les autres de la meilleure manière possible et avec la plus 
belle des attitudes, même quand ces personnes ne sont pas les plus 
aimables de la Terre. La capacité à servir est en fait une preuve 
de votre maturité et la plus grande des qualités quand on parle 
de leadership. Une personne qui recherche toujours ses intérêts 
personnels prouve qu’elle n’est pas affermie dans son identité et sa 
valeur. Elle est dans la crainte de ne pas être entendue et appréciée 

08#RÉUSSIR PASSE
PAR SERVIR
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à sa juste valeur, mais pour un employeur ou un collaborateur, 
cette attitude est rédhibitoire.

Plusieurs personnes se plaignent de ne pas recevoir de promotion 
au travail mais quelle attitude ont-elles vis-à-vis de leurs 
supérieurs ? Qui servent-elles ? Nous pouvons être dans une 
entreprise et travailler pour un salaire, toutefois la promotion vient 
majoritairement lorsqu’on est capable de bien servir. Par exemple, 
on peut recevoir une promotion non pas parce qu’on est un leader 
plus sévère, mais parce que notre leadership amène notre équipe 
à servir une population plus grande. Ou encore parce qu’on a 
désiré s’informer et se former même sur nos heures personnelles 
afin de répondre à des besoins plus importants. Néhémie a vécu la 
promotion parce qu’il s’est montré fidèle, loyal et professionnel 
dans un milieu qu’il aurait pu juger hostile. Si vous êtes actuellement 
dans ce cas, excellez dans votre service, brillez par votre belle 
attitude, souriez dans votre entreprise car vous êtes la personne qui 
peut transformer l’atmosphère de cet environnement. 

Ce que Jésus enseignait sur le leadership et la réussite se trouve 
ci-dessous :

Marc 10:42-45 « Jésus les appela, et leur dit: Vous savez que 
ceux qu’on regarde comme les chefs des nations les tyrannisent, 
et que les grands les dominent.  Il n’en est pas de même au 
milieu de vous. Mais quiconque veut être grand parmi vous, 
qu’il soit votre serviteur; et quiconque veut être le premier 
parmi vous, qu’il soit l’esclave de tous. Car le Fils de l’homme 
est venu, non pour être servi, mais pour servir et donner sa vie 
comme la rançon de plusieurs. »

Dites non à l’égoïsme ! Refusez de ne vivre que pour vous.  
Considérez les autres, soyez plein d’altruisme et vous verrez des 
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retours extraordinaires. Ne servez pas par intérêt mais avec la 
conscience que c’est une semence qui porte toujours des fruits.

Il y a des personnes qui ne sont orientées que vers elles-mêmes, 
elles sont toujours concernées par leur confort, leurs besoins, leur 
bien-être et leur emploi du temps. Elles ne prennent jamais le 
temps de connaître vraiment les personnes qui les entourent. Elles 
offrent des cadeaux qui ne correspondent jamais aux désirs des 
gens parce qu’elles ne les écoutent pas, elles ne savent pas ce qu’ils 
aiment. Refusez d’être ce type de personne ! Aimez vraiment les 
gens en les écoutant et en apportant une belle contribution à leurs 
aspirations.

Si vous voyez un couple qui a besoin de souffler en sortant au 
restaurant mais qu’ils n’ont jamais personne pour garder leurs 
enfants, soyez cette personne. Qui sait si votre aide n’est pas le 
cadeau inspiré de Dieu pour les sauver de la séparation. Cuisinez 
pour quelqu’un qui sort de l’hôpital, allez chercher quelqu’un à 
l’aéroport, gardez vos petits-enfants ! Servir coûte du temps, du 
courage, de l’argent, et si vous n’êtes pas prêt à investir ces choses 
vous ne vivrez jamais la réussite. 

Soyez de ceux qui se lèvent pour débarrasser la table.  Soyez de 
ceux qui aident à porter quelque chose. Devenez un distributeur 
de services et ramassez le gobelet oublié dans la salle de pause.  
Tenez la porte pour laisser passer les autres en premier et aidez 
votre voisin s’il semble en difficulté dans son jardin. Faites partie 
des personnes sur qui on peut compter en cas de coups durs. 

Qui pouvez-vous servir en ce moment ? Savez-vous si votre 
supérieur hiérarchique n’a pas besoin que vous montiez en 
compétence afin qu’il puisse vous confier des missions plus 
importantes et que lui-même soit capable d’avoir plus de résultats ? 
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Servez là où il y a des besoins car c’est une semence pour votre 
réussite. Servez dans votre maison, dans votre communauté, dans 
votre église, servez quelqu’un avec cœur et excellence afin de 
vous tracer un beau chemin vers le succès. Plus tard, vous vous 
souviendrez de vos contributions dans la vie des autres et vous 
pourrez d’autant plus savourer les fruits qu’ont produits ces 
semences. 

#
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Suis-je capable d’identifier des situations récentes lors 
desquelles j’ai rendu un service ?

Dans les jours à venir, qui puis-je aider ? En faisant quoi ?

Puis-je faire quelque chose qui aiderait mes collaborateurs  ou 
mon employeur ?

Qu’est ce que j’aimerais qu’on fasse pour moi qui me rendrait 
service ? Suis-je en mesure de faire cette même chose pour 
quelqu’un ?
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C’est très gratifiant de pouvoir rendre un service ou même 
tout simplement de servir les autres. Et si nous acceptons de 
servir, faisons-le avec excellence, pour ne manquer aucun 
bénéfice. Faisons-le avec coeur et sans rien attendre en 
retour. Lors d’un voyage à Singapour, j’ai été impressionnée 
de découvrir le sens du service, et l’excellence dans le 
service, partout où j’allais. Cela était en totale opposition 
à des situations que j’avais pu vivre ailleurs; le vendeur qui 
est censé vous renseigner mais que vous semblez déranger, 
l’adjointe administrative qui n’a pas l’air disposée à vous aider 
dans vos démarches, le serveur que l’on n'ose plus appeler…
Il n’y a pourtant rien de rabaissant à servir les autres, surtout 
quand on le fait bien. Comme je le disais à mon fils quand il 
était adolescent, au départ cela peut être difficile et lourd de 
servir, mais ça finit par devenir simple et naturel. 

J’ai été si bénie de découvrir un plat cuisiné avec amour sur 
le pas de ma porte alors que je venais de déménager ou 
encore lorsque je rentrais de l’hôpital après avoir accouché ! 
Quel soulagement pour moi qui était fatiguée. 

Il y a aussi eu un temps où je soupirais après un relais qui 
prenne soin de nos jeunes enfants afin que nous puissions 
souffler le temps d’une soirée ou même le temps d’un court 
voyage. C’était inespéré mais je finis par réussir à mettre en 
place une vraie petite équipe de jeunes femmes motivées 
pour nous aider. Nous avons pu ainsi accepter de belles 
invitations y compris à l’étranger et ce fut de véritables temps 
de ressourcement. 

Devenez une source de bénédiction en servant quelqu’un 
dès aujourd’hui ! 

Actes 20:35 « Je vous ai montré de toutes manières que c’est 
en travaillant ainsi qu’il faut soutenir les faibles, et se rappeler 
les paroles du Seigneur, qui a dit lui-même : Il y a plus de 
bonheur à donner qu’à recevoir. » 

#LA PENSÉE 
DE MAGALI
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La Bible mentionne à maintes reprises et dans de multiples 
contextes que les enfants de Dieu, ceux qui croient au Seigneur 
Jésus et qui ont fait vœu de lui donner leur vie, ont accès à des 
bénéfices surnaturels pour leur assurer le succès. Je n’aurai pas le 
temps de tous les présenter dans ce livre mais je partagerai avec 
plaisir ceux que je connais le mieux et que j’expérimente dans ma 
vie de tous les jours.

Malachie 3:18 « Et vous verrez de nouveau la différence Entre 
le juste et le méchant, entre celui qui sert Dieu et celui qui ne 
le sert pas. »

J’ai parlé d’un accès à ces bénéfices mais encore faut-il les 
connaître, y croire, et décider de les recevoir avec joie. Vous 
pouvez avoir un accès dans une salle de sport et ne jamais y mettre 
les pieds. Des amis précieux me racontaient une histoire vécue 
lors d’un voyage en croisière. Ils avaient rencontré un couple et 
à la toute fin de leur voyage, ils leur posèrent la question s’ils 
avaient apprécié leur séjour. Et le couple répondit que oui, mis 
à part la nourriture. Ces derniers ne voulant pas augmenter la 
facture de leurs vacances, avaient choisi de ne se nourrir que des 
snacks proposés gratuitement dans une partie du bateau et de ne 
pas manger dans les restaurants. Ce qui est tragique, c’est qu’ils 
avaient accès sans le savoir à tous les restaurants du bateau sans 
aucun frais supplémentaire car tout était inclus dans le prix de leur 
croisière.

09#LES ATOUTS
SURNATURELS



9 .  L E S  AT O U T S  S U R N AT U R E L S

95

Vous avez un forfait tout inclus dans votre marche vers le succès et 
vous ne voulez pas vous en priver en ignorant ce qu’il comporte. 

Jean 8:32 « Vous connaîtrez la vérité, et la vérité vous 
affranchira. »

La majorité des déboires que l’on peut vivre sur la Terre est liée 
à la méconnaissance de la vérité. On peut hélas passer à côté du 
meilleur parce qu’on a accepté un mensonge pour fondation, et 
subir la mauvaise récolte de l’ignorance.

Je me souviens que lorsque j’étais manager dans une entreprise, 
un employé venait d’arriver sur mon site et me remerciait de 
l’avoir accueilli dans mon équipe car cela allait changer toute son 
existence, il me le disait en pleurant à chaudes larmes. En effet, 
voilà onze ans qu’il travaillait dans l’entreprise en tant que livreur 
de courrier dans les bureaux, et qu’il passait chaque jour 5h dans 
les transports en commun pour se rendre au travail, 2h30 à l’aller et 
2h30 au retour. Il pleurait des larmes de délivrance car maintenant 
il n’allait mettre que 45 minutes pour rentrer et être assez tôt à la 
maison pour aider sa fille à faire ses devoirs.

J’admire encore aujourd’hui cette magnifique motivation.  
Cependant je ne peux m’empêcher de penser à ces 5h de trajet 
chaque jour, vingt cinq heures par semaine, perdues dans les 
transports pendant onze années, pour un emploi rémunéré au 
salaire vraiment minimum et une vie peu épanouissante. Je sais 
qu’il n’appréciait aucunement de perdre tout ce temps en transport 
et que même s’il ne détestait pas son travail, il ne l’occupait que 
parce qu’il fallait bien faire vivre sa famille. Il avait accueilli 
comme vérité que c’était le seul schéma possible pour lui, mais 
c’était un mensonge. Il y avait tellement d’endroits où il aurait pu 
mettre moins de trente minutes pour se rendre au travail, des villes 
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et villages plus attrayants que cette banlieue difficile, et où l’on 
trouve du travail sans qualification. Vous me direz que la situation 
financière n’aurait pas changé mais d’une part ce n’est pas tout à fait 
vrai, et la première vérité est que la qualité de vie de famille aurait 
été nettement supérieure. Et pourquoi ne pas utiliser ces heures 
perdues dans les transports pour développer des compétences dans 
un autre domaine ? Pourquoi ne pas cumuler un deuxième emploi 
pendant une saison et effectuer un investissement rentable ?

Je ne juge en rien la vie de cet homme, j’aurais pu vivre la même 
chose si je n’avais pas compris que la réussite et l’échec sont le 
fruit de décisions que l’on prend face aux vérités que l’on accepte.
Mais ce que je déclare, c’est qu’on ne devrait jamais laisser 
l’ignorance et la peur être les architectes de notre destinée.  
Reconnaissez-vous des domaines de votre vie où l’ignorance et 
la peur vous empêchent de réussir ? Perdez-vous chaque semaine 
25h dans les transports ou 10h sur Netflix ? Un bon exercice 
serait de noter tout ce que vous faites depuis votre réveil jusqu’à 
votre coucher pendant un mois et de faire le bilan. Vous pourriez 
remplacer ces heures perdues par de la formation pour monter 
en compétences. Vous pourriez parfaire la recette de cette tarte 
que vous voulez commercialiser.  Si vous dites toujours que vous 
n’avez pas le temps, vous avez besoin de découvrir la vérité qui peut 
vous rendre libre. Tous ceux qui réussissent ont reçu exactement la 
même portion de temps que vous, à savoir 24h par jour. 

Voici quelques atouts surnaturels disponibles pour ceux qui 
croient au Seigneur Jésus. 
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#01 LA BÉNÉDICTION 

La Bénédiction, c’est LE message qui a transformé ma vie 
de croyant et qui m’a fait expérimenter la vie en abondance.  
La bénédiction étant un sujet hyper important et vaste et afin 
de ne pas le bâcler, je vous encourage à vous procurer le livre  
“ Vous êtes richement bénis ” du Pasteur Joël Spinks. 

Cet ouvrage, vous révélera à travers les saintes écritures et en 
profondeur, comment  nous avons accès, grâce au sacrifice de 
la croix, à une dimension élevée de la Bénédiction qui est une 
puissance surnaturelle pour réussir dans la vie. 

Faites-vous un beau cadeau en vous procurant ce livre sur  
boutiquevictoire.com 

#02 LA FAVEUR SURNATURELLE

J’ai expérimenté la faveur dans tellement de domaines que c’est 
devenu impossible pour moi de nier cette vérité de la Parole de 
Dieu. Elle a fait prospérer ma famille d’une manière conséquente 
dans le domaine de l’immobilier. Par exemple, lorsque dans nos 
investissements nous faisions des offres d’achats pour des biens 
immobiliers, il arrivait que des compétiteurs offrent des montants 
de loin supérieurs aux nôtres mais que les vendeurs décident tout 
de même d’accepter nos offres. On parle d’offres de dizaines de 
milliers de dollars inférieurs et pourtant, nous étions choisis, ce 
qui nous assurait des plus-values excellentes à la revente de ces 
biens. La faveur c’est lorsque votre dossier est sélectionné même 
s’il n’est pas le meilleur sur la table.

Ou encore, des promoteurs qui m’appellent pour me présenter un 
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bien exceptionnel en priorité avant qu’il ne soit présenté sur le 
marché. C’est ainsi que nous sommes devenus propriétaires d’un 
magnifique bâtiment pour notre église. Un bâtiment extrêmement 
bien situé et ayant pignon sur rue tout en correspondant en tout 
point à nos besoins en termes de zonage et de superficie. C’est ainsi 
que la faveur opère : elle vous place sur les meilleurs plans et vous 
priorise. Je pourrais également vous parler de cette fois où nous 
nous sommes positionnés pour l’achat d’un terrain que le vendeur 
ne pouvait vendre comme constructible à cause d’un problème de 
dimension : il faisait neuf cent mètres carrés et il ne lui manquait 
qu’un mètre. Nous avions donc fait une offre à hauteur maximale 
de ce que nous pouvions nous permettre, qui a été acceptée sans 
pression. Il avait dix autres propositions sous les yeux. Nous 
sommes donc devenus propriétaires de ce terrain non constructible 
et lorsque nous avons contacté le service d’urbanisme, il était 
devenu pour nous constructible, nous apportant sans aucun effort, 
une plus-value de quatre cent mille dollars. La faveur peut changer 
des règlements à votre avantage et vous n’aurez ni à manipuler 
les gens quand vous faites des affaires, ni à négocier de manière 
insultante, ni à frauder pour obtenir ce genre de résultat. 

Psaumes 5:13 « Car tu bénis le juste, ô Éternel ! Tu l’entoures 
de ta grâce/faveur comme d’un bouclier. »

Je n’ai pas été élevé avec la compréhension de la faveur, bien au 
contraire j’ai grandi dans la crainte de vivre toujours des malheurs,  
mais la faveur a drastiquement élevé mes standards. J’ai grandi 
dans un milieu social très modeste et mes parents, bien que 
travailleurs et courageux, avaient vraiment du mal à finir le mois 
et même parfois à le commencer.  

En écrivant ces mots je suis rempli de compassion pour tous ceux 
qui vivent ce genre de schéma, et j’en suis profondément peiné. En 
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pensant à mes parents, j’aimerais tellement pouvoir retourner dans 
le passé et les aider à s’en sortir grâce aux clés que je partage dans 
cet ouvrage. Vivre les angoisses des difficultés financières alors 
qu’on fait tout ce qui semble possible pour gagner honnêtement 
sa vie est usant et peut avoir malheureusement des conséquences 
désastreuses.  

Je ne saurais dire si c’est ce stress de la vie qui a déclenché le 
cancer et emporté ma mère à l’âge de 51 ans, mais je sais que le 
manque financier n’aide jamais personne à vivre en pleine santé.

Aujourd’hui je suis heureux de pouvoir aider les jeunes à établir de 
bonnes bases afin qu’ils ne se retrouvent pas dans des situations de 
stress à cause des finances, et je suis reconnaissant de conseiller les 
moins jeunes afin qu’ils reprennent le contrôle de leurs finances.  

La réussite financière n’est certainement pas le fait d’avoir des 
millions sur un compte en banque mais c’est de ne plus être esclave 
de l’argent. Quelqu’un a dit que “ l’argent est un bon serviteur 
mais un très mauvais maître ”. Aussi longtemps que nous avons 
des dettes ou que nous devons absolument faire des choses que 
nous ne voulons pas pour subvenir à nos besoins primaires, nous 
sommes esclaves de l’argent.

Proverbes 22:7 « Le riche domine sur les pauvres, Et celui qui 
emprunte est l’esclave de celui qui prête. »

Lorsqu’on parle de faveur, on ne parle évidemment pas seulement 
d’un aspect financier mais on parle d’une grâce qui nous est 
accordée sans qu’on l’ait méritée. On comprendra également que 
la faveur est une puissance surnaturelle qui tourne les situations à 
notre avantage. 
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À QUOI RESSEMBLE 
LA FAVEUR 

DANS LA BIBLE ? 

La faveur fait de vous une exception :

La faveur, c’est lorsque Noé trouve grâce aux yeux de Dieu et 
qu’il échappe au déluge avec les membres de sa famille, alors 
que tous les habitants de la terre sont engloutis à cause de leurs 
abominations.  

Genèse 6:8 « Mais Noé trouva grâce aux yeux de l’Éternel. »

Les traitements d’exception sont visibles tout au long de la Bible 
pour ceux qui craignent Dieu. 

Psaumes 91:7 « Que mille tombent à ton côté, Et dix mille à ta 
droite, Tu ne seras pas atteint;»

La faveur vous conduit dans les meilleures opportunités de 
vie : 

On peut le voir quand c’est Dieu qui sélectionne la meilleure 
épouse possible pour Isaac : 

Proverbes 18:22 « Celui qui trouve une femme trouve le 
bonheur ; C’est une grâce qu’il obtient de l’Éternel. » 

Vous pourriez expérimenter cette grâce dans la recherche de votre 
partenaire de vie ou dans la recherche de collaborateurs car c’est 
ce que Dieu veut pour vous. 
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La faveur vous assure des promotions :

C’est le cas de Joseph qui se retrouve à gouverner, quel que soit le 
lieu qui lui est proposé :

Genèse 39:4 « Joseph trouva grâce aux yeux de son maître, qui 
l’employa à son service, l’établit sur sa maison, et lui confia 
tout ce qu’il possédait. »

 
Une personne qui croit qu’elle est favorisée n’aura pas besoin 
d’écraser les autres ou de se faire valoir pour vivre la promotion, 
c’est la faveur divine qui mettra une lumière sur cette personne 
pour qu’on lui attribue des promotions. 

La faveur transforme le mal en bien :

C’est ce que l’enfant Moïse a vécu quand, au lieu de mourir à 
la naissance comme ses semblables, il fut recueilli dans le palais 
royal par la fille de Pharaon alors que ce dernier était l’initiateur 
de ce crime infanticide. 

Proverbes 16:7 « Quand l’Éternel approuve les voies d’un 
homme, Il dispose favorablement à son égard même ses 
ennemis. » 

Des personnes pourraient vous avoir tendu des pièges ou tenté de 
ternir votre réputation mais la faveur vous fait toujours justice et 
fraye un chemin même dans le cœur de ceux qui ne vous aimaient 
pas au départ. 

Je pourrais parcourir toute la Bible et vous montrer dans chacun 
de ses livres, comment la puissance surnaturelle de la faveur a été 
utile pour sublimer le parcours des héros de la foi que nous voyons 
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comme des exemples de la réussite. Cette faveur est toujours 
disponible aujourd’hui et vous pouvez l’expérimenter par la foi 
afin de réussir également. 

PAUL, L’HOMME 
FAVORISÉ

1 Corinthiens 15:10 « Par la grâce de Dieu je suis ce que je 
suis, et sa grâce envers moi n’a pas été vaine; loin de là, j’ai 
travaillé plus qu’eux tous, non pas moi toutefois, mais la grâce 
de Dieu qui est avec moi. »

Dans le contexte de cette lettre de l’apôtre Paul, celui-ci parle 
de la légitimité de son apostolat. En effet, si l'on considérait son 
parcours, il était disqualifié d’office car il avait persécuté l’Église 
et même approuvé la persécution des chrétiens en incluant le 
meurtre d’Étienne. Rien ne le positionnait pour être un apôtre mais 
la faveur a cette capacité de nous qualifier même lorsque notre 
parcours nous disqualifie. 

Nous pourrions comprendre le texte biblique précédent comme 
suit :

1 Corinthiens 15:10 « Par la grâce (FAVEUR) de Dieu je suis 
ce que je suis ( CE QUE VOUS VOYEZ/SAVEZ DE MOI), et 
sa grâce envers moi (MISE À MA DISPOSITION) n’a pas été 
vaine (ELLE A ÉTÉ BIEN UTILISÉE); loin de là, j’ai travaillé 
plus qu’eux tous, non pas moi toutefois, mais la grâce de 
Dieu qui est (ET NON “ QUI A ÉTÉ ”) avec moi. »(C’EST LA 
FAVEUR QUI MARCHE CONSTAMMENT AVEC MOI QUI A 
FAIT CE TRAVAIL)



9 .  L E S  AT O U T S  S U R N AT U R E L S

103

Nous pourrions encore paraphraser comme ceci :
« La faveur de Dieu a fait de moi cette personne dont vous 
connaissez les révélations, les récits, les exploits, et cette faveur 
a été tellement efficace dans ma vie qu’elle a produit tout ce que 
vous savez de moi. J’ai travaillé à lui laisser de l’espace pour agir, 
je lui ai donné toute la possibilité d’opérer à son plein potentiel en 
la laissant marcher avec moi tous les jours de ma vie. »

Paul explique qu’il est le pur fruit de la faveur. Son parcours et 
ses exploits sont le résultat d’une collaboration constante avec la 
grâce.  

En considérant quelques détails du merveilleux modèle que nous 
a laissé l’apôtre Paul, on peut s’imaginer qu’il aurait pu détailler 
son propos comme suit :

“ C’est la faveur qui m’a pardonné et qui m’a aidé à me pardonner 
de mes fautes, même celle du meurtre d’Étienne. C’est la faveur 
qui m’a placé dans le ministère apostolique quand aucun leader ne 
m’aurait choisi. C’est la faveur qui m’a conduit vers Ananias pour 
recevoir le baptême quand personne n’aurait voulu me baptiser.  
C’est la faveur qui m’a épargné de la mort lorsque les religieux 
m’ont lapidé. C’est la faveur, agissant comme un bouclier qui 
m’a ressuscité sous les pierres. C’est la faveur qui m’a fait voir 
le troisième ciel dans une visitation spirituelle tellement réelle, 
que je ne saurais dire si je l’ai vécu dans mon corps ou hors de 
mon corps. C’est la faveur qui m’a désigné un bon enseignant, 
Barnabas, pour me former et croire en moi. C’est la faveur qui 
m’a assigné un collaborateur, Silas, pour croire avec moi. C’est 
la faveur qui a éloigné de moi Alexandre, le forgeron, qui m’a 
fait beaucoup de mal. C’est la faveur qui m’a donné un vrai fils 
spirituel loyal, Timothée, pour que mon ministère continue à porter 
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du fruit quand je serai emprisonné. C’est la faveur qui m’a gardé 
en vie quand j’ai affronté une tempête pendant des semaines et que 
j’ai fait naufrage. C’est la faveur qui a rendu le venin de la vipère 
inoffensif dans mes veines lorsque j’ai échoué sur une plage. C’est 
la faveur qui m’a conduit devant le roi Agrippa pour que, bien que 
prisonnier, je puisse encore annoncer l’évangile…”

Voici ce que l’on peut comprendre par : “ Par la grâce de Dieu je 
suis ce que je suis ”. Et si l’on considère ces choses et que Dieu ne 
fait acception de personne, imaginez ce que pourrait vous apporter 
une belle collaboration avec la grâce de Dieu. Finalement, nous 
pouvons soit être le résultat d’expériences hasardeuses qui 
formeraient notre vie ou choisir d’être totalement abandonnés à 
la faveur divine et expérimenter le surnaturel. Y a-t-il de la place 
dans votre chemin pour expérimenter la faveur divine?

LA FAVEUR SOUS SA FORME 
DE TOUS LES JOURS

La conclusion du psaume 23, certainement le plus connu de tous 
les psaumes, est la suivante :

Psaumes 23:6 “Oui, le bonheur et la grâce m’accompagneront 
tous les jours de ma vie, Et j’habiterai dans la maison de 
l’Eternel jusqu’à la fin de mes jours. ”

Lorsque le psalmiste termine son texte par cette dernière phrase, 
il vient conclure que tout ce qui est dit avant est inclus dans 
l’expression “ le bonheur et la grâce ”.

Regardons sa compréhension de la grâce :

Psaumes 23:1 "Cantique de David. L’Eternel est mon berger : je 
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ne manquerai de rien. (La faveur m’assure la provision). Il me 
fait reposer (La faveur m’assure le repos) dans de verts pâturages 
(La faveur m’assure d’avoir une demeure riche), Il me dirige 
(La faveur m’assure d’être conduit) près des eaux paisibles (La 
faveur m’assure de ne pas me sentir desséché dans la vie). Il 
restaure mon âme (La faveur m’assure la guérison intérieure), 
Il me conduit dans les sentiers de la justice (La faveur m’assure 
de vivre la justice), À cause de son nom. Quand je marche dans la 
vallée de l’ombre de la mort, Je ne crains aucun mal (La faveur 
m’assure la paix intérieure), car tu es avec moi: Ta houlette et ton 
bâton me rassurent (La faveur m’assure que Dieu me protège).  
Tu dresses devant moi une table (La faveur m’assure que Dieu 
prend soin de moi), En face de mes adversaires; Tu oins d’huile 
ma tête, Et ma coupe déborde. (La faveur m’assure l’abondance) 
Oui, le bonheur et la grâce m’accompagneront tous les jours de 
ma vie (La faveur est disponible tous les jours), Et j’habiterai 
dans la maison de l’Eternel Jusqu’à la fin de mes jours."

Que de bénéfices de la faveur surnaturelle dont vous ne voulez pas 
vous priver. Méditez encore sur ces choses et analysez dans quel 
domaine de votre vie vous auriez besoin de la grâce de Dieu. 

#03 DES ATOUTS SURNATURELS : 
 LA SAGESSE DIVINE

QU’EST-CE QUE LA SAGESSE  SELON LA MAJORITÉ ?

Si on dit à des enfants : « soyez sages ! », on sous-entend à 
99,9% « ne faites pas de bêtises ou encore ne faites pas n’importe 
quoi. » Autrement dit, selon la pensée commune, la sagesse c’est 
être prudent et ne pas prendre de risque. Même la définition du 
dictionnaire nous dit que la sagesse, c’est la modération et la 
prudence dans la conduite.
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Et vous, qu’entendez-vous lorsqu’on parle de sagesse ? Si vous 
avez une conception erronée ou limitée d’un outil, vous n’en 
tirerez jamais profit à hauteur de son véritable potentiel.

LA SAGESSE SELON LA PAROLE DE DIEU, 
C’EST SAVOIR CE QU’IL FAUT FAIRE !

Proverbes 3:13-16 « Heureux l’homme qui a trouvé la sagesse, 
Et l’homme qui possède l’intelligence ! Car le gain qu’elle 
procure est préférable à celui de l’argent, Et le profit qu’on en 
tire vaut mieux que l’or; Elle est plus précieuse que les perles, 
Elle a plus de valeur que tous les objets de prix. Dans sa droite 
est une longue vie; Dans sa gauche, la richesse et la gloire. »

Il y a des gains et des profits extraordinaires disponibles lorsque 
l’on accueille et que l’on collabore avec la sagesse divine. Et 
j’aimerais vous partager une des expériences marquantes de mon 
cheminement avec cette sagesse. Il y a quelques années, mon 
épouse et moi vivions avec nos enfants à la campagne dans une 
petite maison qui était aussi notre premier achat immobilier après 
avoir passé près de 20 ans en location. Nous étions très heureux 
de pouvoir être propriétaires et nous avions fait de beaux travaux 
nous-mêmes afin d’apprécier davantage cette bénédiction. C’est 
à cet endroit qu’en septembre 2018, j’ai commencé à écouter des 
orateurs qui exprimaient sans cesse à quel point Dieu avait été 
bon envers eux, et ils racontaient leurs témoignages de percées 
financières, de guérisons physiques et encourageaient avec instance 
les croyants à vraiment méditer la Bible, croire la Bible, et mettre 
en pratique la Bible afin de voir des résultats probants dans la vie.  

Le message qui me marqua le plus fut celui que j’entendis sur la 
sagesse divine. Je me mis alors à méditer jour et nuit, et ce n’est 
pas seulement une expression, car je méditais véritablement jour et 
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nuit la Parole de Dieu. Le chapitre que j’affectionnais le plus était 
Proverbes 8 qui parle justement de la sagesse divine.  Je le lisais 
dans plusieurs versions et même si je commençais à le connaître 
par cœur, je continuais de le méditer. À n’importe quel moment 
de la journée, je demandais à ma femme ou à mon fils qui avait 
quatorze ans à ce moment là de prendre une Bible et de nous le 
lire à voix haute. Je me levais la nuit et je méditais encore tout en 
priant selon ce qui est écrit dans l’épître de Jacques : Jacques 1:5 
« Si quelqu’un d’entre vous manque de sagesse, qu’il la demande 
à Dieu, qui donne à tous simplement et sans reproche, et elle lui 
sera donnée. » 

Cela dura pendant plusieurs semaines lorsqu’un soir, alors que ma 
femme et moi lisions chacun un livre dans notre lit, j’entendis Dieu 
me parler dans mon esprit : « Tu vas prospérer grâce au golf ». 
Cette instruction était tellement claire pour moi que je dis tout de 
suite à ma femme : « Dieu vient de me parler et me dire que j’allais 
prospérer grâce au golf ». C’était une instruction surprenante et 
inattendue. Je ne connaissais rien au golf, je n’y avais joué qu’une 
seule fois dans ma vie des années auparavant et je ne connaissais 
personne autour de moi qui jouait au golf.  

Nous nous mîmes à discuter avec ma femme en essayant de 
comprendre ce que cela voulait dire. Comment Dieu allait nous 
faire prospérer financièrement grâce au golf. Je ne croyais pas 
devoir commencer une carrière de golfeur professionnel alors 
nous imaginions toute sortes de scénarios du type, « on pourrait 
ouvrir un mini-golf », ceci dit nous n’avions aucune économie et 
nous avions un budget vraiment serré avec des fin de mois très 
difficiles à cette époque. Je finis par remercier le Seigneur pour 
cette directive sachant qu’il allait m’expliquer ce que cela voulait 
dire.
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Les mois passèrent et nous cherchions à retourner dans la ville où 
nous avions habité en arrivant au Québec et nous regardions donc 
pour l’achat d’une nouvelle maison. Nous commencions grâce aux 
enseignements que nous écoutions à vivre la faveur comme par 
exemple la vente de notre maison qui se vendit en un seul jour aux 
acheteurs parfaits, gentils et stables, sans aucune négociation de 
leur part, nous permettant de nous projeter sur notre nouvel achat 
en toute quiétude. Après plusieurs visites, nous allâmes voir une 
maison qui était sur le marché depuis un moment, car elle nous 
semblait bien située et grande. La maison était en fait immense, 
plus de 350 m2 avec un potentiel extraordinaire mais nécessitant 
des travaux de rafraîchissement. Mon épouse était partante et moi 
un peu moins. Nous finîmes par faire une offre très inférieure au 
prix demandé bien qu’elle fût déjà à un prix moins cher que le 
marché mais c’était le montant maximum que nous pouvions offrir.  
Le vendeur était assez abasourdi par l’offre mais sans insistance de 
notre part, il l’accepta.

Nous prîmes un second rendez-vous avec lui pour signer la 
promesse d’achat officielle mais j’avais déjà auparavant planifié 
une visite d’une autre maison au cas où notre offre aurait été refusée. 
Nous allâmes donc tout de même voir la maison en question et arrivé 
là-bas, j’eus vraiment une hésitation. Le terrain était magnifique 
donnant sur une rivière, il faisait beau et finalement cette dernière 
visite venait semer le doute sur la maison précédente.  

Nous devions signer la promesse d’achat de la première maison 
à 12h et avions visité cette deuxième maison à 10h. À 11h nous 
appelions le premier propriétaire afin de repousser notre rendez-
vous à 13h sans lui dire la raison mais la vérité est que je ne savais 
plus quoi faire… Nous allâmes tout de même au rendez-vous de 
13h sans savoir quoi dire au propriétaire. Nous nous installâmes à 
sa table en face de lui et il avait préparé tous les documents pour la 
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promesse d’achat et ma femme et moi étions embarrassés car nous 
ne voulions plus signer.  
Tout à coup, je levai les yeux et, regardant par la fenêtre en 
face de moi, je vis le magnifique terrain de golf, car en effet, la 
maison donnait directement sur un magnifique parcours de golf 
et j’entendis intérieurement de nouveau, la parole que j’avais 
entendue des mois plus tôt sans la comprendre : « tu vas prospérer 
grâce au golf ».  

À cet instant, tout était clair pour moi, nous devions absolument 
acheter cette maison car Dieu allait nous faire prospérer grâce, 
et même face au golf. Nous signâmes la promesse d’achat avec 
la paix et la conviction de faire le bon choix. Nous avions acheté 
cette maison moins de 300. 000$ et elle a été évaluée dernièrement 
à environ 1 Million$. Lorsque l’on fait le calcul de la plus-value, on 
peut déjà dire que Dieu nous avait fait prospérer grâce au golf, mais 
ce n’était pas fini. L’année d’après, ce même propriétaire qui était 
notre voisin, mit sa propre maison et le terrain qui nous séparait en 
vente, ces deux biens immobiliers donnaient sur le golf et je savais 
qu’ils nous étaient réservés car je l’avais reçu en prière. Lorsqu’il 
mit sa maison en vente, l’immobilier était en plein essor dans notre 
ville, le prix du marché avait augmenté de 56% et tous les biens 
se vendaient en peu de temps avec des surenchères exagérées. Le 
terrain qui nous séparait avait été déclaré non constructible par la 
ville pour une raison dérisoire et le propriétaire ne pouvait donc 
pas en tirer profit comme il le souhaitait comme je le mentionnais 
plus avant dans le livre.

Nous avons donc fait une offre assez basse pour la maison et 
le terrain, ne pouvant de toute façon offrir un prix supérieur. Il 
y eut 36 visites en 2 jours pour cette maison et ce terrain, nous 
les voyions de notre fenêtre, et il y eut également 10 offres, et 
certaines supérieures à la nôtre. Toutefois, c’est la nôtre qui fut 
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acceptée et nous devînmes propriétaires de 3 biens immobiliers 
sur le golf. Nous venions encore de prospérer grâce, et face au 
golf. Aujourd’hui ces trois propriétés ont une valeur marchande 
extraordinaire. 

En l’espace de deux ans, notre situation financière changea du 
tout au tout, non pas grâce à une augmentation salariale, ni à un 
labeur excessif, mais suite à la recherche de la sagesse divine qui 
est disponible pour tous les enfants de Dieu sans exception, tout 
comme nous l’avons lu dans Jacques 1:5. Nous avons pu nous 
servir de cette sagesse pour continuer d’investir et nous avons 
donc commencé à réussir dans le domaine des finances et des 
investissements. Là où plusieurs auraient pu nous juger imprudents 
ou encore juger nos achats comme risqués ou impossibles à cause 
de notre capacité financière de l’époque, la sagesse divine nous 
a enseigné ce qu’il fallait faire, où et quand investir et prospérer 
grâce au golf. 

Vivez-vous la réussite financière en ce moment ou êtes-vous plutôt 
dans une situation moyenne, précaire ou même catastrophique ? 
Quelque soit la difficulté que vous traversez, tout cela peut changer 
comme nous-mêmes l’avons vécu. Nous avions quitté la France 
avec six valises et 7000 euros d’économie et quelques années plus 
tard, nous devenions plusieurs fois propriétaires sans aide de qui 
que ce soit si ce n’est de Dieu et de la sagesse qu’il donne à tous 
simplement, sans faire de reproche. Oui, il la donne à ceux qui la 
demandent avec foi. 

Je vous recommande fortement de méditer sur la sagesse qui vient 
de la Parole tel qu’il est écrit : 

Proverbes 4:7 « Voici le commencement de la sagesse: 
Acquiers la sagesse, Et avec tout ce que tu possèdes acquiers 
l’intelligence. »
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Vous pouvez gagner beaucoup d’argent et pour une raison ou une 
autre tout perdre et être désespéré. Mais celui qui a trouvé la 
sagesse divine sait comment créer des richesses, et il sait aussi 
comment recommencer. 

La sagesse divine pourrait vous aider à résoudre un problème 
de crises chez votre enfant. Si vous êtes dans le domaine de la 
recherche, elle pourrait vous aider à créer un remède contre le 
cancer. La sagesse pourrait vous donner une stratégie de marketing 
dans votre entreprise ou une idée de développement d’affaires. 
Elle pourrait faire grandir votre impact et identifier la bonne 
personne qu’il faut mettre à la direction d’un département de votre 
communauté. 

Il y a quelques années, j’ai rencontré un pasteur qui vivait dans 
une ville de la République Démocratique du Congo et celui-ci me 
racontait comment il avait expérimenté la sagesse surnaturelle. Le 
contexte de cette ville où il avait été envoyé comme pasteur d’une 
petite assemblée était spécial. Il me disait que du fait que la ville 
n’avait pas d’école, peu de familles s’y installaient. Les hommes 
y venaient pour travailler et repartaient régulièrement dans la ville 
où ils retrouvaient leurs femmes et leurs enfants. Cependant, le 
pasteur me racontait que ces hommes rencontraient des femmes de 
la ville où ils travaillaient et commençaient à vivre une double vie.  
Le manque de structures pour les familles dans cette ville avait 
favorisé l’adultère et les situations désastreuses. 

Un jour, alors qu’il était en prière pour son église, il reçut une 
instruction très particulière qui était en fait la sagesse divine. Il 
entendit dans son esprit : « Construis des maisons en briques 
cuites ». Il ne connaissait rien à la construction mais comme il était 
certain d’avoir reçu cette instruction surnaturelle, il se mit à poser 
des questions et se renseigner comme il le pouvait. Ce procédé 
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de construction n’était pas du tout commun dans cette ville et lui-
même n’en avait jamais entendu parler auparavant.  

Finalement il trouva quelqu’un qui lui rapporta qu’un homme de 
la ville avait auparavant essayé de fabriquer des maisons par ce 
procédé mais sans succès. Ceci dit, cet homme avait toujours son 
matériel à disposition. Le pasteur put prendre possession de ce 
matériel et forma une entreprise au nom de l’église afin de bâtir 
des maisons en briques cuites. Cette entreprise prospéra à tel point 
que l’église construisit non seulement des maisons, mais aussi la 
première école de la ville, une grande et belle école de 27 classes.  

Ce pasteur me racontait quel impact extraordinaire cette instruction 
de la sagesse divine avait eu pour la ville. Au moment où il 
me parlait, ils étaient en train de bâtir un hôpital ! Voici qu’un 
homme qui avait reçu la sagesse surnaturelle était devenu capable 
de renverser la dissolution familiale en bâtissant des structures 
sociétales, en étant une source de bénédiction pour son assemblée 
et sa province. Même les autorités du pays saluèrent et célébrèrent 
cette merveilleuse contribution. 

Cela peut vous paraître spécial mais la Bible ne retrace-t-elle 
pas des récits semblables ? Joseph n’a t-il pas obtenu la sagesse 
surnaturelle pour la gestion de crise de l’Egypte ? Il a été capable 
de prévoir à l’avance un plan pour plus de 14 ans. Vous êtes 
également appelé à manifester cette sagesse divine. Recevez la 
pour entreprendre, investir, pour trouver des solutions, pour guérir 
et pour briller dans votre génération. Recevez la sagesse qui vous 
fera réussir !



" ON NE DEVRAIT 
JAMAIS LAISSER 
L’IGNORANCE ET 
LA PEUR ÊTRE LES 
ARCHITECTES DE 
NOTRE DESTINÉE. "



Je médite sur la Bénédiction dans la Bible afin de comprendre 
mon héritage et mon autorité spirituelle. 

Que pourrait produire la faveur dans ma vie ?  
Exemple : Je veux trouver un bon emploi. J’ai besoin que mon 
dossier d’immigration avance. 

Je prends le temps de prier pour recevoir la sagesse pour :  
Exemple : Mon enfant qui  est toujours malade. Je n’arrive pas à 
bien dormir. Je veux gagner un revenu supplémentaire.

Ai-je des témoignages personnels liés à ces 3 atouts  
surnaturels ? Je les note pour me rappeler que c’est encore 
possible de le vivre. 

GUIDE
PRATIQUE

#

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4



..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

#NÉSPOURRÉUSSIR

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4



RÉUSSIR
POUR
#NÉE
POUR
#NÉE

RÉUSSIR

#NEE

Pendant longtemps j’ai été assez découragée de ne pas 
parvenir à tout concilier dans ma vie ; m’occuper des enfants 
en étant une bonne maman, cuisiner et manger sainement, 
faire du sport, passer chaque jour un temps de qualité avec 
Dieu et lire la Parole, avoir du temps pour mon époux, pour 
mes amies, du temps pour devenir meilleure dans mon 
travail etc. C’était pour moi « mission impossible » ! Le temps 
passait et la frustration grandissait. Mais la Bible nous parle 
d’une femme qui réussit tout ce qu’elle entreprend, c’est donc 
possible ! 

Le proverbe 31 est l’exemple en puissance de cette femme 
sage, qui réussit dans la vie, qui vit la faveur et la bénédiction. 
Elle est joyeuse, bienveillante, forte et courageuse. Elle est une 
solution pour ceux qui l’entourent et elle fait la fierté de son 
mari. Loin d’être superficielle, c’est une femme d’affaires, une 
femme profonde, remplie d’amour, qui veut plaire à Dieu. 
Forte de ce modèle, je me suis mise à parler la sagesse 
et l’intelligence sur ma vie, et peu à peu à en voir le fruit 
notamment dans mon leasdership au travail et mes projets 
immobiliers. J’ai enfin réussi à me lever très tôt pour passer un 
temps de qualité avec Dieu, sans ressentir la fatigue dans la 
journée. Dieu a surnaturellement pourvu pour des solutions 
d’aide pour les enfants, une amie proche s’est mise à 
cuisiner pour nous plusieurs fois par semaine et j’ai même pu 
reprendre le sport ! Je continue à déclarer la sagesse car la 
Bible nous dit qu’il suffit de la demander pour que Dieu nous 
la donne simplement et sans reproches (Jacques 1:5). Je suis 
convaincue qu’il y a encore davantage à recevoir et je ne 
veux pas me limiter ! Tout comme je l’ai fait, je vous encourage 
à appeler la sagesse sur votre vie et à expérimenter la vie 
abondante ! 

Proverbes 14:1 « La femme sage bâtit sa maison, … »

#NÉEPOURRÉUSSIR
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#01 APPRENEZ LE LANGAGE 
DE VOTRE DESTINATION

Un jour alors que j’étais enfant, ma mère décida que nous 
irions visiter ma tante qui habitait en Allemagne. Nous vivions 
en Bretagne et le voyage représentait tout de même une grande 
aventure pour nous qui n’étions pas de grands voyageurs. À cette 
époque il n’y avait pas de GPS alors la plupart des familles avaient 
des cartes routières pliées dans la boîte à gants. Comme nous 
allions traverser la France d’ouest en est et circuler sur les routes 
d’un deuxième pays, il nous fallait une carte routière de l’Europe. 

Avant de partir, nous avions reçu l’information que ma tante 
habitait Munsingen et mon cousin qui avait, avant le départ, 
regardé son itinéraire sur l’immense carte très détaillée et ultra 
difficile à replier, allait nous conduire jusqu’à destination. Nous 
partîmes donc et la traversée jusqu’à la frontière, bien que longue 
à cause de la distance, se fit avec assez de facilité. 

Lorsque nous fûmes rendu en Allemagne, le périple commença.  
Aucun de nous ne parlait allemand, aucun de nous ne comprenait 
les indications sur les panneaux et nous nous rendîmes difficilement 
dans la ville de Metzingen… mais nous n’étions pas du tout à 
Munsingen. Pour nous francophones, tous les noms des villes se 
ressemblaient et lorsque l’on demandait notre route, on voulait 
nous envoyer à Munchen et autres villes avec la même sonorité. 

10#LA PUISSANCE
DE NOS PAROLES
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Lorsque nous arrivâmes enfin chez ma tante le surlendemain, nous 
avions voyagé à 6 dans une voiture de 5 places et pendant 23h au 
lieu de 11h. 

Connaître le langage de sa destination est d’une importance 
capitale pour atteindre ses objectifs.  Plusieurs avancent dans la 
vie en pensant emprunter les bonnes routes parce que les noms 
se ressemblent. Ceci dit, une destinée précise s’accomplit sur des 
sentiers précis. Savez-vous parler le langage de votre destination ? 
Parlez-vous local quand votre destination est globale ? Parlez-vous 
« centaine » quand vous devriez parler « millions » ?

Le langage de la destination s’apprend maintenant, là où vous 
êtes en ce moment. Alors informez-vous de ce que votre vocation 
implique, même lorsque cela sonne pour vous comme un langage 
étranger.

#02 APPRENEZ À PARLER LA VIE

Un jour je donnais une conférence en Guadeloupe et l’hôtel offrait 
une vue extraordinaire sur la mer. Alors que je contemplais cette 
carte postale en priant, un énorme bateau arriva, plus haut même 
que l’immeuble dans lequel je me trouvais. À cette vue, un verset 
monta dans mon esprit :

Jacques 3:4 « Voici, même les navires, qui sont si grands et que 
poussent des vents impétueux, sont dirigés par un de très petits 
gouvernails, au gré du pilote. De même, la langue… »

Qu’est-ce qu’un gouvernail ? Le gouvernail est un dispositif mobile 
destiné au contrôle directionnel d’un bateau. Imaginez maintenant 
un gros bateau qui doit vous amener aux Bahamas mais finalement, 
arrivé à destination, vous découvrez que vous êtes au Groenland.  
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Et lorsque vous vous retrouvez devant le pilote du navire et lui 
demandez pourquoi cette erreur de destination il vous répond :  
“ J’ai juste bougé un peu le gouvernail ”. Car effectivement, ce 
tout petit dispositif peut vous emmener vers une destination ou 
vers une autre. 

Jacques 3:4 « Voici, même les navires, qui sont si grands et 
que poussent des vents impétueux, sont dirigés (et non pas 
“poussés”) par un très petit gouvernail, au gré (selon le choix) 
du pilote (et non pas selon le vent ou selon le bateau). De même, 
la langue est un petit membre... »

L’apôtre Jacques nous dit que la seule chose qui dirige le navire, 
c’est le gouvernail et que c’est le pilote qui décide vers où il 
l’oriente.  Puis il dit que la langue agit comme un gouvernail.  Il 
y a tellement de personnes qui pensent que l’on peut dire tout ce 
qui nous passe par la tête sans que cela ait de conséquences. C’est 
une erreur fatale.  Notre langue est un dispositif mobile destiné au 
contrôle directionnel de nos vies, agissant comme un gouvernail.  
Lorsque l’on parle de langue ici, le contexte nous parle des paroles 
qui sortent de notre bouche. Votre langue est le gouvernail de 
votre vie et vous êtes le pilote de cette langue-gouvernail. Vous 
choisissez d’orienter votre langue-gouvernail vers la destination 
vers laquelle vous voulez vous rendre. La réussite de votre voyage 
ne dépend pas de votre stature, de votre passé ni des éléments 
extérieurs comme les vents contraires ou l’opposition. Votre arrivée 
à la bonne destination dépend de l’orientation de vos paroles. 

Finalement vous allez en direction de ce que vous dites alors 
quelle destination se trouve dans votre bouche ?

1 Pierre 3:10 : « Si quelqu’un, en effet, veut aimer la vie Et voir 
des jours heureux, Qu’il préserve sa langue du mal Et ses lèvres 
des paroles trompeuses,»
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On peut comprendre que ce que je dis est le gouvernail qui me 
dirige vers la vie et ce que je dis est le gouvernail qui me conduit 
vers la mort. Mais le texte qui suit nous enseigne que ce que nous 
disons fait office d’autorité pour la réussite. 

Jacques 3:2 « Nous bronchons tous de plusieurs manières. Si 
quelqu’un ne bronche pas en paroles (s’il maîtrise sa langue), 
c’est un homme parfait, capable de tenir tout son corps en bride.
Si nous mettons le mors dans la bouche des chevaux pour qu’ils 
nous obéissent, nous dirigeons aussi leur corps tout entier. »

Nous avons la capacité par nos paroles de bénir et de maudire 
notre propre vie. 

Jacques 3:9-10 : « Par elle (la langue), nous bénissons le 
Seigneur notre Père, et par elle nous maudissons les hommes 
faits à l’image de Dieu (cela nous inclut).  De la même bouche 
sortent la bénédiction et la malédiction.  Il ne faut pas, mes 
frères, qu’il en soit ainsi. 

Celui qui veut réussir devra apprendre à parler le succès sur sa vie.  
Si vous avez une tendance à vous dévaloriser en disant que vous 
n’y arriverez jamais, vous maudissez votre propre parcours et votre 
destination finale sera assurément l’échec. Si vous déclarez sans 
arrêt que vous êtes malade et que vous êtes dans le manque, vous 
orientez votre gouvernail vers une destination que vous ne voulez 
pas. Prenez cela très au sérieux car votre réussite en dépend. On a 
lu plus tôt que même votre santé en dépend. 

Suis-je capable de dire la phrase suivante après ce que je dis :  
« Et c’est exactement ce que je veux vivre ». Par exemple si vous 
dites régulièrement : « Je suis toujours à découvert » ou encore 
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« Je suis malade comme un chien » ou bien « De toute façon j’ai 
jamais de chance ». Voudriez-vous dire à la fin de ces déclarations : 
« Et c’est exactement ce que je veux vivre » ? Si ce n’est pas ce 
que vous voulez vivre, tournez votre phrase d’une autre manière :  
« J’ai besoin de vivre un changement sur mon compte en banque…
Et c’est exactement ce que je veux vivre ». 

Joël 3:10 « …Que le faible dise : Je suis fort ! »
 

Il ne s’agit pas ici de faire un déni de votre condition actuelle mais 
d’appeler à l’existence une nouvelle destination, celle où vous 
voulez aller. Dieu nous dit de parler le résultat que nous voulons 
voir s’accomplir et non d’utiliser notre bouche pour constater 
notre état. La foi appelle les choses qui ne sont pas comme si elles 
étaient. 

Marc 11:23 « Je vous le dis en vérité, si quelqu’un dit à cette 
montagne: Ote-toi de là et jette-toi dans la mer, et s’il ne doute 
point en son cœur, mais croit que ce qu’il dit arrive, il le verra 
s’accomplir. »

Pensez-y avant de dire que vous êtes « malade comme un chien », 
ou que vous êtes « fauchés comme les blés ». Réfléchissez à votre 
destination avant de dire que vous êtes en train « d’attraper la 
grippe ». Pourquoi ne pas orienter votre gouvernail pour « attraper 
la santé » et pour réussir dans toutes vos entreprises ?

Proverbes 18:21 « La mort et la vie sont au pouvoir de la 
langue ; Quiconque l’aime en mangera les fruits. » 



" VOUS ALLEZ EN 
DIRECTION DE CE QUE 
VOUS DITES ALORS 
QUELLE DESTINATION 
SE TROUVE DANS 
VOTRE BOUCHE ? "



Suis-je une personne qui parle beaucoup sans réfléchir aux 
conséquences ?

Suis-je capable de dire la phrase suivante après ce que je dis : 
« Et c’est exactement ce que je veux vivre ». (Exemple : « Je 
suis toujours à découvert… Et c’est exactement ce que je veux 
vivre »). Si ce n’est pas ce que vous voulez vivre, tournez 
votre phrase d’une autre manière : « J’ai besoin de vivre un 
changement sur mon compte en banque… Et c’est exactement 
ce que je veux vivre ». 

Est-ce que cela m’arrive de regretter certains propos ? Ai-je 
tendance à parler de personnes, des événements de l’actualité 
ou de projets positifs ?

Comment puis-je travailler sur mes déclarations ? Ai-je 
l’habitude de déclarer des choses positives sur moi et sur ma 
vie ? (Exemple : Je déclare sur ma vie que je suis capable, que je 
suis fort, que je suis en parfaite santé).
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Moi qui suis une personne qui parle peu, déclarer des choses 
à voix haute a pendant longtemps été pour moi trop difficile. 
Avant de parler je pense parfois à l’effet potentiel que cela va 
produire, et cette seule pensée suffit souvent à me dissuader. 
Cela peut faire sourire mais je l’avoue humblement, je suis 
fatiguée à l’avance de l’effort que cela va me demander ! 
Seulement je crois que nous sommes parfois prêtes à faire des 
choses compliquées, et même bizarres, si nous pensons que 
ça peut marcher. Alors pourquoi ne pas parler sur nous, sur 
nos situations, notre famille. Pourquoi ne pas dire ce que vous 
voulez voir plutôt que ce que vous voyez ! Pourquoi ne pas 
dire : je suis la guérie de l’Éternel plutôt que je suis toujours 
malade, je suis forte plutôt que je n’y arriverai jamais, je suis 
toujours en haut, je crée des richesses, je suis audacieuse, 
j’ai des idées et de l’intelligence… Depuis que je fais cela, 
les choses ont tellement changé ! N’est-ce pas en déclarant 
que Dieu a lui-même créé le monde ?! Maintenant je déclare 
même que mes rides disparaissent et ma peau rajeunit, car 
rien n’est impossible ! Mes pensées s'alignent sur mes paroles 
et ma foi est soutenue. 

Aussi, avez-vous déjà réussi à changer les situations critiques 
grâce à vos inquiétudes ? Moi jamais ! Au contraire, 
l’inquiétude ou même la panique me brouillent les idées et 
je ne parviens plus à réfléchir. Soyez courageuse maintenant, 
parlez la vie et la réussite! 

Proverbes 18:21 (S21) « La langue a pouvoir de vie et de 
mort; ceux qui aiment parler en goûteront les fruits. » 

#NÉEPOURRÉUSSIR
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Bien que ce ne soit pas la chose la plus agréable à entendre, il 
est impossible de parler de succès sans parler de l’adversité. En 
effet, on ne parle pas de victoire sans combat, on ne parle pas 
de champion sans adversaire, on ne parle pas de médaille sans 
épreuve. Une des premières choses que nous devons faire, c’est 
identifier l’adversaire. Tout combattant étudie son adversaire s’il 
veut être vainqueur.

#01 IDENTIFIER L’ADVERSAIRE

La première stratégie de l’adversaire est de nous faire penser qu’il 
n’existe pas. Car qui prendrait le soin de bien se préparer à mener 
un combat si l’opposant est inexistant ? C’est en fait là la force 
de l’adversaire de votre réussite : il se cachera dans des subtilités, 
il cachera ses méthodes de fonctionnement, il fera tout pour que 
vous ne sachiez pas qu’il est réel. 

On peut facilement mentionner trois types d’adversaires que l’on 
rencontre sur notre chemin vers la réussite;

LE MANQUE DE FOI :

Marc 9:23 « … Tout est possible à celui qui croit. »

L’ennemi numéro un du succès est effectivement le manque de foi 
ou plutôt, l’incrédulité. Ce que Jésus enseignait à ses contemporains, 
c’est que la foi est la clé qui ouvre les portes de l’impossible. La foi 
a même cette vertu de se placer au-dessus des lois qui gouvernent 
le monde tel que l’homme peut le connaître. Par la foi, plusieurs 

#L’ADVERSITÉ 11
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ont été guéris de maladies mortelles et incurables.  Par la foi, des 
peuples insignifiants ont été délivrés de leurs oppresseurs.  Par la 
foi, des hommes et des femmes ont créé des richesses pour sortir 
des villes complètes de la pauvreté extrême. 
À contrario, l’incrédulité paralyse les plus grands champions.  Elle 
renvoie constamment une pensée d’impossibilité devant les défis.  
Elle remplit l’homme de crainte avant même que celui-ci n’ait 
entrepris le moindre geste qui exprimerait sa raison d’exister. 

LE DIABLE :

1 Pierre 5:8 « Soyez sobres, veillez.  Votre adversaire, le diable, 
rôde comme un lion rugissant, cherchant qui il dévorera. »

Il suffit de regarder le nombre de destinées gâchées, de morts 
prématurées par l’utilisation de drogues ou d’habitudes  
destructrices pour comprendre que le diable s’en prend aux hommes 
parce qu’il déteste qu’ils vivent heureux et qu’ils réussissent. 
Il arrivera c’est certain, que l’ennemi de votre âme veuille s’en 
prendre à votre vie ou celle de vos bien-aimés, à votre santé, à vos 
finances, à vos projets mais voici ce que nous dit la parole :

1 Pierre 5:9 : « Résistez-lui avec une foi ferme, sachant que les 
mêmes souffrances sont imposées à vos frères dans le monde. »

En fait, vous avez la capacité de dominer sur bien plus de territoires 
que vous ne le pensez. Vous avez été créé et programmé à la réussite 
alors ne vous laissez pas intimider par les manigances du diable 
qui veut toujours vous faire croire qu’il est plus fort que vous. 

Jean 8:44 « …Il (le diable) a été meurtrier dès le commencement, 
et il ne se tient pas dans la vérité, parce qu’il n’y a pas de vérité 
en lui. Lorsqu’il profère le mensonge, il parle de son propre 
fonds; car il est menteur et le père du mensonge. »
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Voici encore une affirmation formelle du Seigneur Jésus et même 
si ce n’est pas la réalité que vous vivez en ce moment, c’est 
assurément le niveau de foi que vous êtes appelé à atteindre :

Luc 10:19 « Voici, je vous ai donné le pouvoir de marcher 
sur les serpents et les scorpions, et sur toute la puissance de 
l’ennemi; et rien ne pourra vous nuire. »

Si voulez vaincre l’adversité, je vous conseille fortement de vous 
alimenter régulièrement des versets de la Parole qui vous parle de 
votre autorité spirituelle en tant qu’enfant de Dieu. 

Ésaïe 54:17 « Toute arme forgée contre toi sera sans effet; 
Et toute langue qui s’élèvera en justice contre toi, Tu la 
condamneras.  Tel est l’héritage des serviteurs de l’Éternel, Tel 
est le salut qui leur viendra de moi, Dit l’Éternel. »

Faites de ces paroles vos alliés les plus puissants dans le combat. 

#02 COMBATTRE SELON LES RÈGLES

2 Timothée 2:5 « et l’athlète n’est pas couronné, s’il n’a 
combattu suivant les règles. » 

 
Beaucoup de combats sont perdus parce que les règles ne sont 
pas connues. Je pense par exemple à la règle de la persévérance.  
Combien de personnes ont pensé vivre un échec alors qu’ils ont 
tout simplement abandonné un peu trop tôt et que la victoire n’était 
qu’à un pas. On pourrait aussi parler du manque d’information ou 
de formation. A-t-on étudié le terrain sur lequel on s’est aventuré ? 
Un joueur de tennis comme Rafael Nadal a démontré que sa force 
sur terre battue et notamment à Roland Garros était incontestable 
au point qu’il soit le plus titré de l’histoire de ce tournoi mais sur 
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les autres terrains, il ne vivait pas la même réalité et il a dû adapter 
son jeu pour obtenir des résultats similaires.  

Ce que je veux dire par là, c’est que l’adversaire qui se dresse 
devant vous n’est pas toujours une force néfaste, mais bel et bien 
le manque de connaissance des territoires où vous êtes appelés 
à réussir. La meilleure manière de contrer ce genre d’adversaire, 
c’est de toujours continuer à investir dans votre progrès et dans 
vos aptitudes. Nous sommes dans cette ère numérique où celui 
qui a accès à internet et qui veut obtenir de la formation, même 
gratuite, et monter en compétence est quasiment inexcusable. Mon 
fils, à l’âge de 16 ans, a commencé à se former en vidéo et en 
photographie en suivant des tutoriels et en pratiquant. Aujourd’hui, 
les clips qu’il a réalisés comptent des millions de vues, il a progressé 
dans son domaine et même formé d’autres personnes à ce métier.  
Il a refusé d’être ignorant des règles du combat pour la réussite, 
et il a prospéré au point de devenir propriétaire à l’âge de 18 ans. 

L’adversité, bien que son intensité varie, nous pouvons la vivre 
sous de multiples formes comme l’épreuve de la maladie mais je 
le redis, tant que nous avons encore le souffle de vie, rien n’est 
une fatalité. Je suis personnellement entouré d’une si grande nuée 
de témoins qui ont combattu des maladies dites incurables et qui 
sont aujourd’hui en parfaite santé. Vous pouvez réussir quelque 
soit l’adversité alors faites-vous un cadeau en le croyant. 



Quand les choses deviennent compliquées (exemple : maladie), 
est-ce que je crois que je peux en sortir victorieux ?

Suis-je capable d’identifier les causes d’un échec passé ?

Suis-je une personne optimiste ? Est-ce que je peux voir les 
solutions plutôt que les problèmes et si non, suis-je capable de 
prendre une décision pour changer ?

Est-ce que je sais discerner si le problème que je vis vient du 
diable ou d’une décision irréfléchie que j’ai prise ?
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Comme je dis souvent à mon fils : Ce n’est pas quand tout 
va bien que l’on peut s’exercer à bien réagir. C’est aisé d’être 
bienveillant avec des personnes qui sont gentilles avec vous. 
Mais qu’en est-il quand cela se corse un peu ? Que ce soit 
face à des gens ou à des situations de la vie, ce n’est pas 
pour vivre un long fleuve tranquille que nous sommes équipés 
d’armes si puissantes. Et les défis c’est ce qui nous permet 
d’exercer notre foi, de remporter des batailles et d’aller de 
gloire en gloire. Le diable est méchant et son activité préférée 
est de s’en prendre… à tout le monde ! Mais une toute petite 
dose de foi peut activer une grande percée. 

À une époque où je traversais une situation de défi de santé, 
je cherchais la face de Dieu pour savoir que faire : Suivre l’avis 
des docteurs qui planifiaient l’opération chirurgicale ou laisser 
ma foi opérer l’opération surnaturelle de mon corps. Alors 
que nous prenions un temps de réflexion, nous avons reçu 
cette parole : « La foi peut collaborer avec la médecine mais 
pas avec la peur ». J’ai eu la conviction dans mon for intérieur 
que je pouvais suivre l’avis des docteurs, tout en croyant que 
tout allait se passer à merveille. Le jour de l’intervention, dans 
le dévotionnel que je lisais assidûment, la pensée du jour était 
intitulée: « Dieu y va aussi » ! Et c’est exactement ce qui arriva. 
Dieu s’est servi de la dose de foi que j’avais à ce moment-
là. L’opération s’est déroulée sans complications, je n’ai pas 
ressenti la peur à un seul moment, je n’ai pas eu à partager 
ma chambre comme c’était prévu et je me suis réveillée dans 
celle qui avait la plus belle vue de l’hôpital. Mon rétablissement 
a été vraiment rapide. Je suis sortie le lendemain de l’hôpital 
et avec mon mari qui était venu me chercher, nous avons 
même été nous détendre dans une salle de cinéma avant de 
rentrer à la maison. La Parole affirme dans le psaume 34:20 ; 
Le malheur atteint souvent le juste mais L’Éternel l’en délivre 
toujours ! Toujours c’est toujours ! 

#NÉEPOURRÉUSSIR

#LA PENSÉE 
DE MAGALI
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chemin 1

chemin 2
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Nous vivons assurément dans la génération la plus distraite dans 
l’histoire de l’humanité. Nous parlons d’accès à toutes sortes de 
distractions, à tout moment, comme les réseaux sociaux qui nous 
proposent un nombre incalculable de vidéos et d’informations 
que nous n’avions jamais prévu de regarder dans notre journée.  
Nous parlons de la communication ultra intense et des messageries 
multiples au point que si vous ne répondez pas dans l’heure 
quelqu’un s’inquiète, avertit la police ou vous disqualifie dans 
votre emploi. Je ne dis pas que toutes ces choses sont à proscrire 
mais je dis que la personne qui veut réussir doit absolument avoir 
le contrôle sur ces outils et non pas être contrôlée par eux.

Le temps est la denrée la plus précieuse dont l’homme puisse 
disposer. Le temps ce n’est pas de l’argent. L’argent se crée, se 
perd et se regagne mais le temps disparaît et ne reviendra pas.  
Je dis souvent que si l’on peut vous demander n’importe quoi 
à n’importe quel moment, c’est que votre temps n’a aucune 
valeur.  Bien que vous soyez unique avec une vocation qui vous 
soit propre, votre rareté n’est pas encore exprimée et vous êtes 
encore au stade de la banalité tant que vous n’êtes pas focalisé.  
Pensez-vous que l’on puisse interrompre un chirurgien à tout 
moment ? Non, car la vie de quelqu’un en dépend. Pensez-vous 
qu’on puisse inviter un sportif professionnel à manger une pizza 
à tout moment ? Non, car l’équipe, les sponsors, le club et la ville 
en dépendent. 

J’ai appris à m’occuper de ce qui important avant ce qui est 

#LE FOCUS &
LA DISTRACTION 12
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urgent. J’ai appris que tout n’était finalement pas une urgence.  Si 
on voulait que le pompier soit plus rapide on lui donnerait une 
voiture de course, ceci dit ce qui est important c’est qu’il ait de 
quoi éteindre le feu sans se tuer, donc il se dépêchera mais il 
prendra aussi le temps qu’il faudra. Êtes-vous cette personne à qui 
on demande toujours toutes sortes de services ? Il est bon de servir, 
mais pas au détriment de votre focus. Si vous êtes une personne 
« concentrée » on saura que quand vous êtes occupé, c’est que c’est 
important. Que l’on puisse vous connaître pour être la personne 
qui ne gaspille jamais son temps. Je ne dis certainement pas qu’on 
ne peut pas être multi-tâches mais à vouloir être bon dans tout, on 
finit par être expert en rien. 

La réussite se planifie, tout comme l’échec. Qu’est-ce que vous faites 
de manière quotidienne ou hebdomadaire pour vous rapprocher 
de vos objectifs ? La constance est une clé incontournable de 
la réussite. Personne ne peut perdre du poids de façon pérenne 
et saine en un seul jour. De même, un livre s’écrit un mot après 
l’autre, le match ne révèle que ce qui s’est préparé à l’entraînement 
et la réussite arrive après une succession de petites étapes. Usain 
Bolt, l’homme le plus rapide au monde, a dit qu’il s’est préparé 5 
ans pour courir 9 secondes, mais que les gens abandonnent leurs 
projets de vie au bout de seulement deux mois de tentatives. 

Soyez une personne de focus, saisissez chaque moment possible 
pour avancer vers la réussite. Vous pouvez vous asseoir dans le 
stade pour applaudir le champion ou vous pouvez devenir ce 
champion. Vous pouvez payer une fortune pour porter sur votre 
t-shirt, le nom d’une personne que vous ne rencontrerez jamais ou 
vous pouvez créer votre propre ligne de vêtements et faire fortune.  
Vous pouvez perdre votre temps à regarder les gens à la télévision 
ou vivre une histoire tellement inspirante qu’on veuille la partager 
sur le grand écran. Vous êtes nés pour réussir, soyez concentrés !



Est-ce que je fais de manière quotidienne ou hebdomadaire 
une chose qui me fait avancer vers mes objectifs et ma 
vocation ?

Suis-je une personne concentrée ou peut-on me distraire 
facilement ?

Suis-je souvent en train de changer de projet ?

Est-ce que je vis des frustrations quand j’entre dans une 
vitesse de croisière où il y a peu d’action ?
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Nous vivons à une époque dans laquelle foisonnent 
distractions et occasions d’être distraite ou déconcentrée. Un 
jour après l’autre, après l’autre …L'addition est très salée : Les 
semaines passent, les mois, et les habitudes quotidiennes de 
distraction nous font stagner. J’ai de la peine lorsque je vois 
ce à quoi nos enfants doivent faire face quand même les 
adultes n’y parviennent pas toujours. Choisir par exemple de 
poser son téléphone pendant quelques heures est devenu 
compliqué mais passer quelques heures à faire défiler des 
vidéos est bien simple ! Sans parler du fait que celui-ci nous 
sert aussi à acheter un cadeau, répondre à un mail, prendre 
une photo, chercher une activité à faire, suivre l'actualité, 
avoir l’heure et accessoirement…téléphoner ; comment donc 
être focalisées? 

À un moment dans ma vie j’ai réappris à aimer les choses 
simples, me satisfaire de l’essentiel et supporter que tout ne 
bouillonne pas autour de moi. Lorsque le calme se fait, Dieu 
peut parler et nous pouvons l’entendre. Dans le calme, le 
murmure du Saint-Esprit est audible. Le silence est propice à la 
réflexion. Nous pouvons nous disposer à recevoir de nouveaux 
projets et comprendre la façon concrète de les réaliser. Nous 
pouvons nous recentrer sur ce qui est vraiment important. 
J’ai été étonnée de voir naître en moi le désir d’écouter au 
moins un message prêché par jour, de même préférer parfois 
le soir, alors que je suis fatiguée, prendre un livre pour me 
bâtir et grandir plutôt que de regarder Netflix. Ce qui me 
semblait difficile autrefois est devenu très naturel et même 
indispensable. 

Proverbes 4:25 « Que tes yeux regardent en face, Et que tes 
paupières se dirigent devant toi. » 

#NÉEPOURRÉUSSIR
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On ne peut définitivement pas parler de réussite sans parler du 
caractère. Un bon caractère nous assurera le succès alors qu’un 
mauvais caractère détruira même le plus grand des génies. Je 
voyais il y a peu de temps une comparaison très parlante entre deux 
acteurs qui avaient joué dans la même série au succès phénoménal.  
Le journaliste comparait deux photos de ces deux acteurs. L’un 
avait été l’acteur principal de la série, il était devenu une superstar 
du cinéma, multimillionnaire, et avait même obtenu un Oscar du 
meilleur acteur. L’autre avait joué un second rôle dans la série et 
n’avait pas forcément percé à un aussi haut niveau que le premier.  
Cependant, sur la photo de ce dernier, on voyait un homme heureux, 
entouré de sa femme et de ses enfants, tandis que le premier était 
seul et dévasté, divorcé et faisant la une des nouvelles pour ses 
agissements déplorables. Il était très aisé de distinguer lequel des 
deux avait vécu le véritable succès. Je ne porte aucun jugement sur 
la vie de cette célébrité, mais je veux vous aider à discerner que 
le vrai succès se retrouve dans les choses les plus simples, comme 
bâtir une belle relation avec ceux qu’on aime. Pourtant, ce sont 
ces choses simples que le mauvais caractère va négliger et parfois 
détruire en premier. 

Voici 4 qualités majeures du caractère pour la réussite :

#01 L’HUMILITÉ

Philippiens 2:3 « Ne faites rien par esprit de parti ou par vaine 
gloire, mais que l’humilité vous fasse regarder les autres 
comme étant au-dessus de vous-mêmes. »

#LE CARACTÈRE 13
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L’humilité est non seulement une qualité qui vous assurera les plus 
belles réussites, mais elle est aussi une porte efficace vers la gloire.  
Personne n’est en sécurité dans une équipe lorsque quelqu’un est 
orgueilleux, car cette personne aura toujours le désir de chercher 
premièrement ses intérêts. La personne humble est au contraire 
une valeur ajoutée dans un projet ou une équipe car  elle cherchera 
l’intérêt du groupe et de la vision. 

Proverbes 15:33 « La crainte de l’Éternel enseigne la sagesse, 
Et l’humilité précède la gloire. »

Prenez note que l’humilité ce n’est pas de supprimer ce que nous 
sommes, mais c’est de croire que notre valeur n’est pas contenue 
dans la reconnaissance des gens. L’humilité c’est de croire que ce 
que Dieu dit à notre sujet est suffisant pour être heureux. 

Si vous êtes une personne humble, vous n’aurez jamais peur qu’on 
ne vous laisse pas assez de place ou qu’on ne vous célèbre pas.  
Vous saurez que votre agent de promotion c’est Dieu et c’est lui 
qui vous assurera la visibilité dont vous avez besoin pour remplir 
votre vocation. Il vaut mieux être sous le projecteur de Dieu que 
sous les projecteurs des hommes, ces derniers s’éteignent aussi 
vite qu’ils s’allument…

#02 LA RECONNAISSANCE :

Psaumes 103:2 « Mon âme, bénis l’Éternel, Et n’oublie aucun 
de ses bienfaits ! »

La reconnaissance est une action qui attire plus de faveur. Dans 
une entreprise on accordera plus de promotion à celui qui est 
reconnaissant qu’à celui qui se plaint. La reconnaissance est un 
style de vie qui vous aide à célébrer chacune des belles choses, 
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si petites soient-elles et qui anime en vous un espoir constant que 
vous revivrez encore de nouvelles grâces. 

Sachez dire merci ! Je suis tellement effaré par le nombre de 
personnes qui ne disent pas merci. Vous leur donnez quelque 
chose, vous leur offrez un restaurant, un travail, un service et elles 
ne disent pas merci. Quand ceux qui vous offrent le restaurant 
sont dans l’abondance, remerciez-les. Personne ne vous doit rien, 
et vous ne savez pas ce que ça coûte à quelqu’un de vous offrir 
quelque chose. On ne connaît pas toujours les sacrifices des gens.  
Remarquez le nombre de fois où la Bible nous parle des actions de 
grâce. La reconnaissance est un langage du Ciel. 

Soyez reconnaissants pour ce que vous avez. Prenez soin de votre 
épouse, de votre meilleur ami, de vos relations. Trouvez le moyen 
de célébrer une personne ou une chose que vous avez dans votre 
vie. J’ai des amis extrêmement prospères et tous ont cette même 
attitude vis-à-vis de leurs avoirs, ils en prennent vraiment soin.  
Prenez soin de l’appartement que vous louez et Dieu vous confiera 
une belle maison dont vous serez propriétaires.

Luc 16:12 « Et si vous n’avez pas été fidèles dans ce qui est à 
autrui, qui vous donnera ce qui est à vous ?»

#03 L’HONNEUR 

1 Pierre 2:17 (LSG) « Honorez tout le monde; aimez les frères; 
craignez Dieu; honorez le roi. »

J’enseigne que l’honneur, c’est l’atmosphère qui règne au ciel.  
L’honneur libère le potentiel, affermit le leadership et entraîne de 
nombreux bénéfices pour ceux qui le valorisent.
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Éphésiens 6:2-3 « Honore ton père et ta mère (c’est le premier 
commandement avec une promesse), afin que tu sois heureux 
et que tu vives longtemps sur la terre. »

Si vous croyez que la Bible dit vrai, mettez cette loi spirituelle en 
pratique sans chercher à savoir si vos parents le méritent ou pas.  
Mon épouse et moi honorons nos parents en leur offrant leurs billets 
d’avion, en les invitant au restaurant, en prenant de leurs nouvelles 
et en les honorant par nos paroles. S’ils avaient été des parents 
compliqués, nous aurions agi de la même manière car la Parole 
de Dieu ne nous dit pas d’examiner cela avant de marcher dans 
l’honneur. Honorez vos patrons, ne les calomniez pas. Honorez 
vos collaborateurs, valorisez la présence de tous, trouvez quelque 
chose de bon à célébrer chez ceux qui vous entourent. C’est ainsi 
que vous vous créez un couloir vers le succès, en valorisant ce que 
Dieu valorise. 

Ne soyez jamais familier avec vos leaders. Je suis un ami très 
proche de mon Pasteur pour ne pas dire le plus proche de ses amis.  
Ceci dit, ma proximité ne franchira jamais la ligne de la familiarité.  
Je sais que ce genre d’attitude annule l’expression du leadership et 
j’ai tout intérêt que mon Pasteur, que Dieu a établi pour que je sois 
édifié et propulsé vers la réussite, puisse toujours le faire sans que 
je sous-estime ses précieuses recommandations.

#04 L’INTÉGRITÉ

Genèse 17:1-2 « Lorsque Abram fut âgé de quatre-vingt-
dix-neuf ans, l’Éternel apparut à Abram, et lui dit: Je suis le 
Dieu tout-puissant. Marche devant ma face, et sois intègre. 
J’établirai mon alliance entre moi et toi, et je te multiplierai à 
l’infini. »
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Voici une denrée rare mais tellement primordiale pour vivre le 
succès. L’intégrité est une fondation solide pour les relations et 
l’accomplissement des projets. Celui qui est intègre vous affirme 
que vous pouvez compter sur sa parole, sur ses engagements, sur 
le respect de votre relation.  

Le chemin du manque d’intégrité est généralement emprunté 
lorsque les hommes veulent vivre d’une manière égoïste et vivre 
des raccourcis vers la « fausse réussite ». En fait, la pire rétribution 
du manque d’intégrité, c’est de récolter la tristesse intérieure qui 
ne peut se guérir que par une véritable repentance et la réparation 
des dommages causés. Les acclamations publiques et l’admiration 
que les gens peuvent nous porter ne sauront jamais étouffer un 
parcours secrètement enfanté dans la triche.  

Que vous puissiez toujours vous en tenir à cette règle suprême 
qu’est l’intégrité, elle est une règle de la famille royale des enfants 
de Dieu. L’intégrité et la déloyauté sont des semences que l’on 
récoltera à coup sûr. Il est préférable de ne rien posséder pour 
un temps plutôt que de tout vouloir tout de suite au prix de notre 
intégrité. Il est préférable de trouver des terrains d’entente plutôt 
que de planifier en secret des schémas qui détruiraient des relations 
et des réputations. Augmentez la valeur de votre génération et 
réussissez sans vous compromettre par le manque d’intégrité. 



" L’INTÉGRITÉ EST UNE 
FONDATION SOLIDE 
POUR LES RELATIONS 
ET L’ACCOMPLISSEMENT 
DES PROJETS. "



Suis-je connu de mon entourage pour avoir un bon caractère ?
Exemple : Je suis une personne positive et impliquée.

Suis-je hypersensible au point que ce soit difficile de commenter 
mon travail ? Je demande l’avis honnête d’un leader ou de ma 
hiérarchie sur ce point.

Suis-je capable de promouvoir une autre personne plutôt que 
moi ?
Exemple : Quelqu’un est dans le même champs d’expertise que 
moi et j’accueille sa perspective.

Comment est-ce que je réagis quand mes idées ne sont pas 
retenues ou célébrées ?

Dans un travail en équipe, je donne le meilleur même quand je 
ne suis pas d’accord avec tout. 

Identifier un trait de caractère à améliorer.
Exemple : La ponctualité, l’altruisme.
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On attribue souvent aux femmes les traits de caractère 
suivants ; bavardes, émotionnelles, sensibles, d’humeur 
changeante, fragiles, la liste est longue. À l'époque, les 
femmes étaient même connues pour être seules sujettes à 
des crises d'hystérie, le terme “ hystere ” venant de la Grèce 
antique et signifiant utérus. Aujourd’hui ce n’est évidemment 
plus une maladie reconnue par le corps médical mais le 
chemin a été long et douloureux pour nombre de femmes. La 
vérité c’est que nous avons bel et bien été créées différentes, 
avec une sensibilité propre et des particularités que l’on ne 
retrouve pas chez les hommes, mais les défauts listés plus haut 
n’en font pas partie! Nous sommes une création unique et 
sans défaut! Nous sommes fortes, courageuses, inspirantes, et 
nous avons même, si nous le désirons, la possibilité de faire 
partie du processus créatif de la vie ! En tant que partenaires 
privilégiées de Dieu, nous devrions dire ; Il donne la vie et 
elle passe par moi ! Je suis une entreprise de Dieu qui ne fera 
jamais faillite ! 

J’ai eu une supérieure hiérarchique que personne n'osait venir 
déranger. J’ai finalement compris que les gens la craignaient 
à cause de ses émotions et réactions démesurées et 
soudaines. Cette femme intelligente était mal-aimée à cause 
de son caractère très changeant.

On devrait veiller à ne jamais faire subir aux autres la terreur 
émotionnelle, elle discrédite notre maturité et déverse un 
malaise dans notre environnement familial ou professionnel !
Soyons en tout temps conscientes de notre identité, constantes 
dans nos émotions, nous serons alors un atout sûr pour 
l’entreprise, une source de joie dans la maison, un repère 
irremplaçable dans la famille, un socle indispensable dans 
la société. 

Genèse 2:18 (S21) « L'Eternel Dieu dit : « Il n'est pas bon que 
l'homme soit seul. Je lui ferai une aide qui soit son vis-à-vis. »

#LA PENSÉE 
DE MAGALI
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Le dernier volet dont je vous parlerai est celui qui a assuré à notre 
famille de vivre l’abondance que nous vivons. La générosité est 
définitivement un activateur puissant de la réussite. La générosité 
est une affirmation tangible que vous croyez tellement que le 
succès est votre héritage, que vous n’avez jamais peur d’être une 
source de bénédiction, quelle que soit la situation dans laquelle 
vous vous trouvez au départ.

Nous avons décidé de donner quand nous n’avions pas grand 
chose. Nous avons semé dans les terrains de l’amour pour nos 
proches, semé dans l’amitié, semé avec honneur dans la vie de nos 
leaders, semé lorsqu’il y avait des nécessités, semé financièrement 
pour encourager plusieurs jeunes entrepreneurs, offert des voitures 
quand cela était possible, offert des loyers à nos locataires, pris 
en charge les frais d’immigration ou de scolarité, employé des 
personnes qui n’avaient aucun revenu. Nous avons soutenu des 
grands et des petits ministères. Il nous est arrivé de nous engager 
à donner 100$ par mois pendant un an à un ministre de louange 
alors que nous avions de la difficulté à finir le mois et nous 
avons honoré cette décision. Nous avons offert plusieurs beaux 
voyages à plusieurs personnes, payé des billets d’avion, acheté des 
instruments de musique de grande valeur, payé des factures pour 
les uns, des réparations pour les autres et la liste s’allonge au fur et 
à mesure que je peux me souvenir. En fait il n’y a autour de nous 
quasiment personne que nous n’ayons pas béni d’une manière ou 
d’une autre. Je ne raconte vraiment pas ces choses pour vous dire 
à quel point nous sommes généreux mais afin de susciter chez 

#LA
GÉNÉROSITÉ 14
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vous cette libéralité qui vous fera récolter abondamment ! Soyez 
prompts à semer dans la vie des gens et particulièrement chez ceux 
qui sèment la Parole dans vos vies. 

Je suis surpris qu’on puisse penser différemment. Sachez que 
lorsque vous investissez dans les autres, vous investissez dans 
votre futur.  Les plus grands leaders, dans les plus hautes sphères 
d’influence ont saisi cette loi de la semence et de la récolte et c’est 
ce qui les fera encore prospérer. Mon fils avait dix  ans lorsqu’il 
m’a demandé de lui offrir une tour PC avec deux écrans car il 
voulait faire du gaming. Lorsqu’il m’a fait cette demande, je lui 
ai dit que je pouvais effectivement lui offrir ce cadeau mais que 
les lois spirituelles que je mettais en pratique fonctionnaient aussi 
pour les enfants. Je lui ai demandé ce qu’il avait en sa possession 
qu’il pouvait semer dans la vie de quelqu’un.  Il avait une console 
de jeux dont il n’avait pas vraiment envie de se défaire mais sans 
que je lui mette de pression, il décida de la semer dans la vie de 
son petit cousin. Deux semaines plus tard, sans que l’on parle de 
ce désir à qui que ce soit, quelqu’un offrait à mon fils un ordinateur 
PC de qualité avec deux beaux écrans plats comme il le désirait.  

Vous penserez peut-être que c’est une extraordinaire coïncidence 
mais comme ce principe est une instruction que l’on retrouve dans 
toute la Parole de Dieu, nous le mettons en pratique et vivons des 
résultats plus probants que toute forme de débats. 

Genèse 12:2 : «Je ferai de toi une grande nation, et je te 
bénirai; je rendrai ton nom grand, et tu seras une source de 
bénédiction. »

Lorsque Dieu a parlé ces merveilleuses promesses sur 
Abraham, remarquez que pour les trois premières choses, Dieu 
dit « Je ». Remarquez que pour la dernière chose, Dieu dit 
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« Tu ». En fait, la responsabilité que Dieu voulait endosser vis-à-
vis d’Abraham, c’était de le multiplier, de le bénir et de s’occuper 
de sa réputation. Mais pour ce qui est de la générosité, Dieu 
voulait laisser la décision à Abraham de devenir une source de 
bénédiction. Plusieurs disent qu’ils seront généreux lorsqu’ils 
seront plus riches mais c’est une illusion. C’est justement lorsque 
l’on a peu que notre véritable générosité est révélée. L’abondance 
ne fera qu’amplifier soit l’avarice de notre âme, soit la libéralité 
qui est en nous. 

Écoutez les gens autour de vous. Savez-vous faire des cadeaux ? 
Offrez-vous des choses qui vous plaisent à vous, ou des choses 
qui plaisent à ceux que vous aimez ? Si vous invitez quelqu’un 
qui ne mange pas de viande, cuisinez-lui ou commandez un plat 
végétarien. Si quelqu’un est minimaliste, ne lui offrez pas de 
biblots. Si une personne aime le temps de qualité, offrez-lui un 
moment où elle peut vraiment discuter avec vous. Aimer les gens, 
c’est les écouter avant d’offrir. 

1 Jean 3:17 « Si quelqu’un possède les biens du monde, et 
que, voyant son frère dans le besoin, il lui ferme ses entrailles, 
comment l’amour de Dieu demeure-t-il en lui ?»

Pour qui pourriez-vous être une source de bénédiction aujourd’hui ? 
Il ne s’agit pas de vous exposer à la disette et au danger mais peut-
être pourriez-vous cuisiner pour quelqu’un qui a besoin d’aide ? 
Peut-être pourriez vous faire un don à un membre de votre famille 
qui traverse des difficultés. Ou pourquoi ne pas semer de beaux 
vêtements chez une personne qui appréciera ce cadeau. Que Dieu 
vous inspire dans votre générosité et qu’il vous fasse récolter au 
centuple pour toutes vos semences de foi. Vous êtes né pour réussir 
et la libéralité est un accélérateur du succès. 



" LA LIBÉRALITÉ EST 
UN ACCÉLÉRATEUR
DU SUCCÈS. "



Quels sont les 5 derniers actes généreux que j’ai fait ? Sur 
quelle période ?  
Exemple : 5 cadeaux ou services en 1 mois ou en 1 an ?

Suis-je une personne qui propose de payer la facture du 
restaurant ou qui attend qu’on lui offre ?

J’identifie une ou plusieurs personnes à qui je peux offrir une 
chose dans un délai de 2 jours. 

Je fais, dans un bref délai, une semence financière (en 
fonction de mes moyens) dans la vie d’une personne qui 
réussit dans un domaine faisant partie de mes aspirations. 
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#LA PENSÉE 
DE MAGALI
La générosité c’est puissant. Et la loi des semences et des 
récoltes, comme d’autres lois spirituelles, fonctionne pour 
tout le monde. C'est un principe établi par Dieu qui est 
merveilleusement ingénieux ! Il y a un quelque chose 
qui pourrait sembler magique, mais qui est simplement 
surnaturel. Je donne, je fais du bien, je reçois en retour. Je ne 
donne pas forcément pour recevoir, je peux donner de façon 
complètement désintéressée, mais le résultat est le même. 
Personnellement je n’ai pas eu à acheter de vêtements pour 
ma fille de sa naissance jusqu’à l’âge de 5 ans ! J’ai été au 
bénéfice de la générosité d’une amie, j’avais moi-même 
offert des vêtements et je continue de le faire. Mais si recevoir 
est gratifiant, donner l’est d’autant plus ! C’est satisfaisant de 
pouvoir être une main tendue pour l’un en donnant pour le 
nécessaire, un encouragement pour l’autre en donnant pour 
des études et un avenir, ou juste la joie ponctuelle d’offrir un 
restaurant ou un panier d’épicerie. Il nous est arrivé d’être 
au comptoir d’un service au volant et de découvrir que la 
personne en voiture devant nous avait payé pour nous ! Et 
c’est quelque chose que nous avions déjà fait quelques fois! 
Pourquoi ne pas vendre plutôt que donner me direz-vous ? 
C'est simple, le bénéfice monétaire ne sera jamais aussi grand 
que la récolte dont Dieu s’occupe lui-même. Et s’il existe un 
modèle de générosité ultime, c’est bien celui de Jésus qui 
donne sa vie pour sauver le monde. 

Proverbes 11:24 « Tel, qui donne libéralement, devient plus 
riche; Et tel, qui épargne à l’excès, ne fait que s’appauvrir. »
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Si vous vous êtes rendu jusqu’à cette conclusion, vous avez reçu 
des clés majeures pour vivre le meilleur des scénarios possibles.  
Nous croyons que vous vous êtes décidé à changer votre façon 
de penser, de croire et de faire. Vous avez pris conscience que 
les prochains jours de votre existence serviront à bien honorer 
votre mandat. Vous savez que Dieu lui-même se porte garant 
de votre succès et qu’il a déjà mis tout en œuvre pour que vous 
accomplissiez votre vocation.

Nous prions que vous sortiez de toute forme de détresse, de
découragement ou de limitation. Nous prions que vous viviez de 
nouveaux jours heureux et que vous soyez enthousiastes à l’idée 
de vivre une journée de plus. Nous prions que le soir vous apporte 
un nouveau lot de satisfactions, considérant la nouvelle aventure 
dans laquelle vous venez de mettre les pieds. Nous prions que vos 
résultats parlent plus fort que votre bouche. Nous prions que la 
version faible et incapable de votre histoire soit enterrée à tout 
jamais et que la véritable version, celle que Dieu a déclaré à votre 
sujet soit manifestée au grand jour.

Peut-être qu’un jour on lira à propos de vous, de ce que vous avez 
expérimenté de merveilleux suite à ces quelques conseils que nous 
avons pu vous partager mais en attendant, nous aimerions vous 
rappeler, avec toute la foi dont nous disposons, que vous allez y 
arriver, que vous allez vivre, que vous allez être heureux… car 
nous sommes tous NÉS POUR RÉUSSIR. 

#NPR
Gwen Magali&

#CONCLUSION

Heidelberg PDF Report
Image is indexed - Color space: Device CMYK

Heidelberg PDF Report
Image is indexed - Color space: Device CMYK



#

Heidelberg PDF Report
Image is indexed - Color space: Device CMYK



#NOTES
..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4



..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4

Heidelberg PDF Report
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4







Prinect PDF Report 18.00.050 - 1 - 11/27/2024 12:03:52 PM


Document overview
File name: 1349 PRINTTEAM Ness POUR Reussir______________CONTENT__KORR_...
Title:
Application: Adobe InDesign 19.5 (Macintosh)
Producer: Adobe PDF Library 17.0
Author: -
Created on: 11/26/2024 12:04:23 PM
Date Modified: 11/27/2024 12:01:08 PM
File Size: 6.0 MByte / 6179.9 KByte
Trapped: No
Output Intent: Coated FOGRA39 (ISO 12647-2:2004)
PDF/X Version: PDF/X-1a:2003
PDF Version: 1.3
Number of pages: 164
MediaBox: 183.82 x 259.82 mm
TrimBox: 153.00 x 229.00 mm


Summary Error Warning Fixed Info
Document - - - -
PDF/X - - - -
Pages - - - -
Colors - 295 - -
Fonts - - - -
Images - - 4 -
Content - - - -


Colors
Maximum dot area 328% is above the 320% threshold #3 (2)
4-color CMYK Black  -  79.8 70.6 59.5 83.4 #287 (3,5,24-25,28-29,31-33,39,41-43,49-51,


58-59,68-69,72-73,82-83,89-91,114-115,124-125,132-133,138-139,148-149,156-157,
162-163)


4-color CMYK Black  -  80.0 71.0 60.0 84.0 #2 (28)
4-color CMYK Black  -  83.8 91.0 59.0 94.5 #3 (2)


Images
Image is indexed - Color space: Device CMYK #4 (7,160-161)


Additional information
Settings used: Qualify_1


Color separations: 4
CMYK


Page 1
Page 2 - 3
Page 4
Page 5 - 7
Page 8 - 11







Prinect PDF Report 18.00.050 - 2 - 11/27/2024 12:03:52 PM


Page 12 - 13
Page 14 - 17
Page 18 - 21
Page 22 - 23
Page 24 - 26
Page 27
Page 28 - 29
Page 30
Page 31 - 34
Page 35
Page 36 - 38
Page 39
Page 40
Page 41 - 44
Page 45
Page 46 - 48
Page 49 - 52
Page 53
Page 54 - 55
Page 56 - 57
Page 58 - 60
Page 61
Page 62 - 65
Page 66 - 67
Page 68 - 70
Page 71
Page 72 - 73
Page 74 - 81
Page 82 - 84
Page 85
Page 86 - 88
Page 89 - 92
Page 93
Page 94 - 111
Page 112 - 113
Page 114 - 116
Page 117
Page 118 - 121
Page 122 - 123
Page 124 - 126
Page 127
Page 128 - 131
Page 132 - 134
Page 135 - 136
Page 137
Page 138 - 140







Prinect PDF Report 18.00.050 - 3 - 11/27/2024 12:03:52 PM


Page 141
Page 142 - 145
Page 146 - 147
Page 148 - 150
Page 151
Page 152 - 153
Page 154 - 155
Page 156 - 158
Page 159
Page 160 - 163
Page 164
Colored: 98   Black-and-white: 64


Color spaces
DeviceCMYK / DeviceGray / Separation


Fonts: 52
AvantGarde-Book TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
EmmascriptMVBStd-Rg Type1 / WinAnsi / embedded subset
ITCAvantGardePro-Bk (2x) Type1 / WinAnsi / embedded subset
ITCAvantGardePro-Bold Type1 / WinAnsi / embedded subset
ITCAvantGardePro-Md Type1 / Custom / embedded subset
LindseySignature Type1 / WinAnsi / embedded subset
Montserrat-Regular Type1 / WinAnsi / embedded subset
ObjektivMk1-Black TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivMk2-XBold TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivMk3-Black TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivMk3-Black TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
ObjektivMk3-Bold TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivMk3-Italic TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivMk3-Medium TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivVF-Regular (3x) TrueType / WinAnsi / embedded subset
ObjektivVF-Regular (2x) TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
RocGrotesk-Light (20x) Type1 / Custom / embedded subset
RocGrotesk-Regular Type1 / WinAnsi / embedded subset
Times-Bold TrueType / WinAnsi / embedded subset
Times-Bold TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
Times-Italic TrueType / WinAnsi / embedded subset
TimesNewRomanPS-BoldItalicMT TrueType / WinAnsi / embedded subset
TimesNewRomanPS-BoldItalicMT TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
TimesNewRomanPS-BoldMT TrueType / WinAnsi / embedded subset
TimesNewRomanPS-BoldMT TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
TimesNewRomanPS-ItalicMT TrueType / WinAnsi / embedded subset
TimesNewRomanPS-ItalicMT TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset
TimesNewRomanPSMT TrueType / WinAnsi / embedded subset
TimesNewRomanPSMT TrueType (CID) / Identity-H / embedded subset





